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Bijlage 1 - Antwoordenblad

Alle partijen hebben hetzelfde vragen format ontvangen in het kader van deze marktconsultatie, het kan dus zijn dat een vraag voor u niet van toepassing is. In dat geval kunt u dat als antwoord aangeven. 

	Vraagstelling marktconsultatie 

	A    Algemeen

	1. Naam organisatie:
	

	2. Naam en contactgegevens contactpersoon:
	

	3. Wat is de grootte van uw organisatie, uitgedrukt in het aantal mensen dat u in dienst heeft?
	

	4. Wat is globaal de omzet van uw organisatie en wat zijn uw omzetverwachtingen? Deze vraag stellen wij ten behoeve van het mogelijk formuleren van de omzeteis ten behoeve van de aanbesteding, zodat wij het MKB ook eventueel kunnen betrekken.
	

	5. Wat is globaal uw marktaandeel?
	

	6. Werkt u samen met andere bedrijven / onderaannemers in de keten? Zo ja, op welke aspecten?
	



	B   Assortiment

	7. Welke van onderstaande productgroepen kunt u leveren in kader van deze aanbesteding? 

1. ACT
2. Autotransfusie
3. Pompkopjes
4. Cannules
5. Hemofilters
6. Connectoren
7. Ecmo
8. Custompacks voor middel tot grote volwassenen, grote volwassenen en kinderen
9. CDI

	

	8. Bij welke organisaties levert u of heeft u in het verleden bovenstaande productgroepen geleverd? Geef hierbij een indicatie van de producten, bijbehorende omzetten en in welke periode dit is geweest. 
	

	9. Welke (voor het LUMC) relevante productontwikkelingen hebben in de afgelopen tijd plaatsgevonden?
	

	10. Welke (voor het LUMC) relevante productontwikkelingen voorziet u gedurende in de (nabije) toekomst? 
	

	11. Hoe kunt u aantonen dat uw assortiment voldoet aan geldende wet- en regelgeving en kwaliteitsnormen?
	



	C    Knelpunten/ huidige problematiek
	

	12. Hoe garandeert u de continuïteit van levering, in geval van leveringsproblemen. Wat is het backup plan? 
	

	13. Wat is uw recall procedure? 

	



	D    Onderhoud en levensduur assortiment

	14. Hoe zou u het contact met en de ondersteuning van het LUMC organiseren m.b.t. onderhoud en advies? Verzorgt uw organisatie de advisering en het onderhoud zelf, of maakt u hiervoor gebruik van een derde partij?
	

	15. Geef aan welke levensduur van toepassing is op uw assortiment en eventueel apparatuur? 
	



	E     Aanbestedingsstrategie

	16. Heeft u eerder meegedaan aan een Europese aanbesteding? Zo ja, waar liep u in deze procedure (procedureel gezien) tegenaan?
	

	17. Bent u voornemens om in te schrijven op deze aanbesteding? Zo nee, geef dan aan waarom niet.
	

	18. Adviseert u ons om de genoemde productgroepen los aan te besteden of is het interessant om bepaalde productgroepen samen te voegen? 
	

	19. Indien wij de separate productgroepen los van elkaar zouden aanbesteden, welke volgorde zou u ons adviseren en waarom? 
	

	20. Sommige disposables van bepaalde productgroepen zijn apparatuur gebonden. Graag zouden wij willen weten of het wellicht voor sommige productgroepen interessant zou kunnen zijn om van apparaat te wisselen en de daarbij horende disposables. Dit kan bijvoorbeeld het geval zijn als de switchingcosts laag zouden zijn. Wat zou uw bedrijf in het kader hiervan kunnen aanbieden? 
	

	21. Als kwaliteit onderdeel uitmaakt van de beoordeling, welke elementen zou u hier graag in terug willen zien? Met andere woorden: Welke gunningcriteria adviseert u het LUMC toe te passen?
	

	22. Welke prijs/kwaliteit verhouding zou passend zijn voor dit aanbestedingstraject / deze aanbestedingstrajecten? Graag per traject aangeven. 
	

	23. Op welke wijze zou u de beoordeling van een testperiode inrichten? Geef daarbij aan waarom dit volgens u belangrijk is.
	

	24. Waar dienen wij in de aanbestedings-procedure(s) absoluut rekening mee te houden/welke tips kunt u ons meegeven voor het aanbestedingstraject / de aanbestedingstrajecten?
	


	25. Wij horen graag of u suggesties heeft met betrekking tot de vorm van contracteren. Dit kan zowel gaan over de contractduur als over de contractvorm.
	

	26. [bookmark: _GoBack]Welke periode adviseert u t.a.v implementatie voor uw producten, in het geval van een overstap van leverancier. 
	

	27. Heeft u voorstellen met het betrekking tot het stellen van minimumeisen?
	

	28. Op welke aanbestedingen schrijven jullie niet in? 

	




	F     Onderscheidend vermogen

	29. Welke aanvullende dienstverlening kunt u het LUMC bieden?
	

	30. Op welk vlak onderscheidt u zich van andere marktpartijen? Denk hierbij bijvoorbeeld aan: certificeringen, breedte assortiment, service en ondersteuning, etc. 
	



	G    Overige

	31. Mocht het zo zijn dat er nog zaken zijn die in bovenstaande vragen niet naar voren zijn gekomen, maar wél belangrijk zijn om mee te nemen in deze marktconsultatie, dan kunt u deze informatie, opmerking(en) of vragen in het veld hiernaast kwijt. 
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