Bijlage 1 - Antwoordenblad


	Vraagstelling marktoriëntatie Immobilisatiemateriaal

	Leverancier selectie)

	Naam organisatie:
	

	Naam en contactgegevens contactpersoon:
	

	1. Waar bent u als leverancier in gespecialiseerd?
	

	2. Waar bent u gevestigd?
	

	3. Hoeveel verschillende vestigingen heeft uw organisatie?
	

	4. Hoeveel mensen heeft uw organisatie in dienst?
	

	5. Wat is ongeveer uw jaaromzet? Deze vraag stellen wij ten behoeve van formuleren van de omzeteis in de aanbestedingsprocedure. We zullen aan de hand hiervan in kaart brengen wat de gemiddelde omzet is van dergelijke leveranciers.
	

	6. Bent u fabrikant of distributeur?
7. Indien u distributeur bent: Levert u pakketten van 1 merk of worden er meerdere pakketlijnen door elkaar gevoerd?
	



	Product specifieke vragen

	8. Welke producten of gelijkwaardige producten (zie bijlage 2) kunt u leveren in kader van deze aanbesteding? Alle producten dienen te voldoen aan geldende wet- en regelgeving en kwaliteitsnormen en dit dient op verzoek te worden getoond.
	

	9. Wat is de gemiddelde levertijd van uw producten? Vermeld in bijlage 2 per product de levertijd.
	



	Onderscheidend vermogen

	10. De aanbesteding omvat immobilisatiematerialen. Welke aanvullende services kunt u het LUMC bieden?
	

	11. Op welk vlak onderscheidt u zich van andere marktpartijen? Bijvoorbeeld: certificeringen, breedte assortiment en ondersteuning, etc. 
	



	Aanbestedingsstrategie en gunningsmethodiek

	12. Indien u in staat bent alle producten te kunnen leveren bent u dan voornemens om in te schrijven op deze aanbesteding? Zo nee, geef dan aan waarom niet.
	

	13. Als u niet kunt voldoen heeft u dan wel interesse om in te schrijven en bent u in dat geval bereid de samenwerking op te zoeken?
	

	14. Het LUMC heeft voor ogen om uiteindelijk een raamovereenkomst af te sluiten met één leverancier. Binnen het aanbestedingsrecht geldt een maximale contracttermijn van 48 maanden, graag horen we wat voor u de ideale contracttermijn is en wat de minimale.
	

	15. Indien u vaker heeft meegedaan aan EU aanbesteding, welke suggesties heeft u aangaande de gunningsmethodiek? Naast het vragen van de prijs welke andere vragen zouden wij kunnen stellen om het onderscheidend vermogen inzichtelijk te krijgen
	



	Programma van Eisen en beoordeling             

	16. LUMC verzoekt u het PvE (bijlage 3) goed te bestuderen:

A) Bent u in staat om op basis van dit PvE in te schrijven op deze opdracht?
B)    Heeft u objectieve suggesties of een extra eis?       Indien u deze vraag positief kan beantwoorden dan graag uw suggesties en / of eisen kenbaar maken in de kolom hiernaast onder “Antwoord B”.

	Antwoord A):








Antwoord B):



	Referentiekader                            

	17. Bij welke ziekenhuizen levert u of heeft u in het verleden gips geleverd? Geef hierbij een indicatie van de omzet en in welke periode dit is geweest. 
	

	18. Welke, voor het LUMC relevante, productontwikkelingen hebben in de afgelopen vijf jaar plaatsgevonden?
	



	Innovatie en ontwikkeling                            

	19. Welke, voor het LUMC relevante, productontwikkelingen voorziet u gedurende de contractperiode en tot tien jaar daarna? 
	



	Prijs                            

	20. Geef op basis van de indicatie van onze bestelde aantallen een prijsindicatie (excl. BTW).
	

	21. [bookmark: _GoBack]Het LUMC is voornemens een prijsplafond voor deze aanbesteding te hanteren. Gaat u akkoord met het prijsplafond van €87.000,00 excl. BTW in relatie tot het jaarlijkse verbruik zoals beschreven in bijlage 2.
Indien u niet akkoord kunt gaan dan wil het LUMC u verzoeken een onderbouwd en uitgewerkt prijsplafond kenbaar te maken dat voor uw organisatie van toepassing is. 
	



	Overige

	22. Mocht het zo zijn dat er nog zaken zijn die in bovenstaande vragen niet naar voren zijn gekomen, maar wél belangrijk zijn om mee te nemen in deze marktconsultatie, dan kunt u deze informatie, opmerking(en) of vragen in het veld hiernaast kwijt. 
	



