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AGENDA 

Voorstelrondje en doel van deze sessie 

Korte uitleg Prijsvraag “IMPLEMENTATIE 4C”  

Sectie 1.6: voucher voor de Business Case (Annex 10) 

Voucher Business case 

Wel of geen voucher? Waarom een voucher? 

Wat kunt u verwachten? En wat niet? 

Aanvragen voucher 

Annex 10 Inschrijfformulier voucher (MS WORD 7 document, 58 KB) 

Tijdsplanning  

 



VOORSTELRONDJE 
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DOEL VAN INFORMATIESESSIE 

Toelichting geven op de prijsvraag 

Verwachtingen bij gebruik van voucher 
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TOELICHTING PRIJSVRAAG 

In de prijsvraag ligt de focus op het 4C concept 

uitgevoerd voor supply network collaboration. Dat wil 

zeggen een samenwerking tussen meerdere supply 

chains, met meerdere verladers/producenten als 

kern en waarschijnlijk meerdere logistiek 

dienstverleners.  

 

Figuur 1 hiernaast geeft een goed voorbeeld van de 

samenwerking die gevraagd wordt in deze prijsvraag. 

Met daaraan de toevoeging dat suppliers of retailers 

ook welkom zijn in samenwerkingsverbanden in deze 

prijsvraag.  
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VOUCHER VOOR BEGELEIDING BIJ HET 

OPSTELLEN VAN DE BUSINESS CASE 
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LEIDRAAD SECTIE 3.1: BUSINESS CASE 

VERPLICHT 
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PRIJSVRAAG 4C EN BEGELEIDING 

BUSINESS CASE 
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Business case model 

(annex 9) 

Begeleiding invullen model 



SECTIE 1.6: VOUCHER VOOR DE 

BUSINESS CASE (1) 
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Werkwijze 

7 december 

2 november 



SECTIE 1.6: VOUCHER VOOR DE 

BUSINESS CASE (2) 
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Geen voucher nodig? 

4 november 



WAT KUNT U VERWACHTEN N.A.L.V. HET GEBRUIK VAN 

EEN VOUCHER?  

Wel:  

Coaching door TNO en Argusi:  

Ondersteuning bij het invullen van het Business Case 

model 

Suggesties geven waar bepaalde informatie 

(kengetallen, industrie-standaarden etc.) te vinden is. 

Sparren over het concept in uw prijsvraag-voorstel: 

aanscherpen 

“Sanity-check” op de getallen 

Een keer inhoudelijk kritisch uw prijsvraag-voorstel 

doorlezen 

Vertrouwen krijgen in de kwantitatieve informatie 
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Niet:  

Uw 4C-concept laten 

uitwerken/aanpassen/her-ontwerpen 

Rekenwerk door TNO en/of Argusi uit laten 

voeren 

Schrijven van het voorstel 

Het prijsvraag-voorstel op details (punten, 

komma’s, administratieve zaken) corrigeren 



SYNERGIEBEREKENING / KWANTITATIEF 

MODELLEREN 

Een belangrijk onderdeel van de business case voor een logistiek (4C) samenwerkingsconcept zit vaak in het 

ontsluiten van de onderlinge synergie (bijv. door overlap in aflevergebied etc.).  

Het Business Case model (Annex 9) gaat er vanuit dat u al een synergieberekening heeft gedaan, “als huiswerk 

vooraf”.  

 

Als dat niet zo is kunnen TNO en Argusi u coachen om de berekening alsnog uit te (laten) voeren. 

TNO en Argusi zullen niet de synergieberekening (of netwerkanalyse) voor u uitvoeren*. We kunnen wel:  

Aangeven hoe u een dergelijke analyse uit zou  moeten voeren, waar u de juiste informatie uithaalt, welke stappen 

gevolgd moeten worden, welke software u kunt gebruiken etc. 

Kijken of uw berekeningsmethode correct is en op de juiste wijze uitgevoerd 

Of de uitkomsten van uw analyse binnen te verwachte “bandbreedten” ligt – geeft vertrouwen 

* = we mogen de analyse niet uitvoeren i.v.m. Aanbestedingsregels (oneerlijk t.o.v. partijen die geen BC-voucher aanvragen) 
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FAQ – OVERIGE OPMERKINGEN 

 

 

U blijft zelf verantwoordelijk voor de verstrekte informatie bij het indienen van 

de prijsvraag. 

TNO en Argusi schrijven niet mee aan de prijsvraag-voorstellen 

TNO en Argusi gaan vertrouwelijk om met de gegevens 

TNO en Argusi zullen niet in de jury plaatsnemen  

TNO en Argusi zullen géén informatie verstrekken aan de jury gedurende de 

prijsvraag (bijv. of de business case naar onze mening haalbaar/redelijk is) 

TNO en Argusi dienen (logischerwijs) geen prijsvraag-voorstellen in 

TNO en Argusi kunnen wel ingehuurd worden na gunning van de prijsvragen 

aan de consortia van indieners 
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AANVRAGEN VOUCHER 

Eenvoudig: 

Annex 10 downloaden (Tenderned) 

Deel A: NAW gegevens voucher-aanvrager 

Deel B: Naam/ namen van de Inschrijver (max. 2-A4) 

Een beschrijving van de huidige situatie 

Een beschrijving van het beoogde 4C concept met focus op supply 

network collaboration met samenwerkingspartners. 
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BELANGRIJKE DATA (OVB) 

29 oktober – informatiesessie Business Case voucher   

2 november – uiterlijke datum indienen Business case Voucher aanvraag 

(Annex 10) 

4 november – beoordeling aangevraagde Business Case vouchers 

uitgevoerd door Connekt en gehonoreerde aanvragen gecommuniceerd naar 

indieners én TNO/Argusi 

5 november t/m 7 december - Uitvoeren van Voucher-werkzaamheden door 

TNO/Argusi 
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TIJDSPLANNING ONDERSTEUNING 

Intakegesprek – 1 uur per voucher 

2 keer bedrijfsbezoek – 1 dag – tussentijd van een week 

Beschikbaar voor vragen 

Vast koppel per voucher 
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ma di wo do vr ma di wo do vr ma di wo do vr ma di wo do vr ma di wo do vr ma di wo do vr ma

26 27 28 29 30 2 3 4 5 6 9 10 11 12 13 16 17 18 19 20 23 24 25 26 27 30 1 2 3 4 7

Informatiesessie vouchers

Indienen voucheraanvraag

Toekenne vouchers

Intakedagen

1e Bedrijfsbezoek (1 dag)

2e bedrijfsbezoek (1 dag)

Beschikbaar voor vragen

Inleveren Inschrijving

oktober November december



VRAGEN / OPMERKINGEN 
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BEDANKT VOOR UW AANDACHT 


