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Bijlage 11 –  Verslag marktconsultatie

Behorende bij Europese openbare aanbesteding: Technisch materiaal t.b.v. de bedrijfsvoering van Domeinen Roerende Zaken (DRZ) - IUC25-662


Ter voorbereiding op de heraanbesteding Technisch Materiaal zijn gesprekken gevoerd met vijf marktpartijen die betrokken waren bij de ingetrokken aanbesteding. De gesprekken waren gericht op de oorzaak van de ongeldige inschrijvingen en op mogelijke verbeteringen voor de nieuwe aanbesteding. 

Voor de prijs uitvraag bestaat brede voorkeur voor een systematiek waarbij concrete artikelen worden uitgevraagd. Daarbij werd vaak gewezen op het gebruik van EAN-codes, zodat duidelijk is welk product wordt aangeboden en prijsvergelijking eenvoudiger wordt. Het uitvragen van breed verkrijgbare artikelen wordt daarbij als belangrijk gezien om een eerlijke vergelijking tussen inschrijvers mogelijk te maken. 

Over de aantoonbaarheid van prijzen zijn verschillende mogelijkheden genoemd, waaronder websites van leveranciers of inschrijvers, catalogi, EAN-codes, het 2bA systeem, prijslijsten, leveranciersverklaringen en steekproefsgewijze controles. Tegelijkertijd is aangegeven dat openbare prijsinformatie zoals bruto prijslijsten van leveranciers niet voor alle producten beschikbaar is, met name niet voor producten buiten het kernassortiment of voor speciaal ingekochte artikelen. Prijzen op websites zijn daarentegen ook niet altijd de brutoprijzen van de leveranciers.  Ook werd opgemerkt dat het verzamelen en controleren van prijsinformatie arbeidsintensief kan zijn. 

Verder werd aandacht gevraagd voor de indeling van de productgroepen. Volgens verschillende marktpartijen zijn bepaalde artikelen niet logisch ondergebracht binnen de huidige categorieën, waardoor het bepalen van een passende prijs of korting wordt bemoeilijkt. Daarnaast werd geadviseerd om productomschrijvingen, eenheden en specificaties zo duidelijk mogelijk vast te leggen. EAN-codes kunnen daarbij helpen om onduidelijkheden te voorkomen. Ten aanzien van de prijssystematiek werd aangegeven dat het werken met één kortingspercentage per productgroep niet altijd aansluit bij de praktijk. Binnen productgroepen kunnen producten voorkomen waarvoor verschillende leveranciers, kortingsstructuren en marges gelden. Hierdoor is het soms lastig om een representatief kortingspercentage voor een gehele productgroep vast te stellen. Ook werd aangegeven dat sommige leveranciers werken met netto prijzen en niet beschikken over openbare bruto prijslijsten.

Over de aanbestedingsprocedure zelf werd aangegeven dat een informatiebijeenkomst kan bijdragen aan een beter begrip van de uitvraag, de vereiste documenten en de manier van inschrijven. Overigens werd het belang genoemd van duidelijke en begrijpelijke aanbestedingsdocumenten. Tegelijkertijd gaf een deel van de marktpartijen aan geen behoefte te hebben aan een dergelijke bijeenkomst.

Ten aanzien van de planning liepen de meningen uiteen. Een deel van de marktpartijen verwacht geen problemen wanneer een heraanbesteding in de zomerperiode wordt gepubliceerd, terwijl anderen de voorkeur geven aan publicatie na de zomer of aan een ruimere inschrijftermijn zodat voldoende capaciteit beschikbaar is voor het opstellen van een inschrijving. 

Samenvattend stonden in de gesprekken de prijssystematiek, de wijze van prijsverificatie, het gebruik van EAN-codes, de indeling van productgroepen, de duidelijkheid van de uitvraag en de planning van de heraanbesteding centraal. De uitkomsten van de marktconsultatie zijn meegenomen bij de voorbereiding van de heraanbesteding.
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