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Door AI gegenereerde inhoud is mogelijk onjuist.]
Bijlage “Vragen marktverkenning levering horecaproducten voor zwembad gemeente Emmen”

	Naam organisatie (volgens handelsregister)
	

	Vestigingsplaats
	

	Contactpersoon
	

	Kantooradres
	

	Telefoonnummer
	

	E-mailadres
	

	Registratienummer KvK
	



Bedrijfsinformatie

Vraag 1 
Kunt u uw organisatie kort beschrijven (omvang, specialisaties, leveringsgebied, aantal jaren actief in de horecadistributie)?
	



Vraag 2
Heeft u ervaring met leveringen aan zwembaden, sportaccommodaties en/of gemeentelijke instellingen? Zo ja, geef enkele voorbeelden?
	



Assortiment en service 

Vraag 3
Beschrijf uw assortiment voor zwembadhoreca, inclusief gezonde alternatieven die geschikt zijn voor een sport- en zwembadomgeving?
	


Vraag 4
Het is voor het zwembad van belang dat bezoekers met voedselallergieën en dieetwensen veilig gebruik kunnen maken van het horeca-aanbod. Welk aanbod heeft u voor bezoekers met specifieke dieetwensen en hoe borgt u actuele allergeneninformatie?
	



Vraag 5
Biedt u ondersteuning bij: 
· Assortimentsoptimalisatie 
· Kostprijsberekeningen 
· Duurzaamheidsadvies 
· Actie- en promotievoorstellen 
· Promoten van gezonde alternatieven, waarbij ook rekening wordt gehouden met allergieën en dieetwensen
· …………..
Kruis aan en vul indien van toepassing de lijst aan.
Geef hierna aan hoe u invulling geeft aan hierboven genoemde ondersteuning.
	




Leveringen en logistiek  

Vraag 6
Welke leverfrequenties, levertijden en bestelmogelijkheden biedt u aan? 
	





Vraag 7
Wat is een realistische minimale bestelhoeveelheid (per product, per levering)? 
	



Vraag 8
Zijn spoedleveringen mogelijk? En hoe waarborgt u beschikbaarheid van producten tijdens piekperiodes of leveringsproblemen? Piekperiodes zijn bijvoorbeeld vakanties, zwemlessenseizoen en evenementen.
Licht toe. 
	



Vraag 9
Welke digitale bestel- en rapportagemogelijkheden biedt u? 
	



Prijzen, marktontwikkelingen en contractering

Vraag 10
Hoe is uw prijsstructuur ingericht en welke aanvullende kosten of toeslagen kunnen van toepassing zijn? Licht toe.
	






Vraag 11
Welke kortingsmogelijkheden en vaste prijsafspraken zijn mogelijk? 
	



Vraag 12
Door geopolitieke ontwikkelingen, oorlogen, energiecrises, grondstof schaarste en inflatie kunnen prijzen sterk fluctueren. Hoe gaat uw organisatie om met prijsstijgingen als gevolg van genoemde ontwikkelingen? En hoe kan de aanbestedende dienst dit meenemen in de aanbesteding?
	


 
Vraag 13
Hoe vaak worden prijzen aangepast? Welke contractafspraken adviseert u hierover?
	



Duurzaamheid, maatschappelijk verantwoord ondernemen en innovatie 

Vraag 14
Welke duurzaamheidseisen en - oplossingen acht u realistisch binnen deze markt?
	









Vraag 15
Ziet u mogelijkheden om Social Return (SROI) toe te passen in deze opdracht? Zo ja, hoe zou dat kunnen? Zo nee, waarom niet?
	



Vraag 16
Wat ziet u als toekomstige trends in de markt voor zwembadhoreca (bijv. robotisering, voorraadoptimalisatie, duurzame disposables, biologische varianten)?
	



Aanvullende informatie 

Vraag 17
Welke risico’s, knelpunten of disproportionele eisen ziet u bij een aanbesteding voor deze opdracht? 
	



Vraag 18 
Wat zijn uw tips om de aanvraag, in geval van een aanbesteding, het beste in de markt te zetten?
	









Vraag 19
Welke onderscheidende meerwaarde biedt uw organisatie ten opzichte van concurrenten? 
	



Vraag 20
Welke prijs-kwaliteitverhouding zou u adviseren en wat is hierbij uw motivatie?
	



image1.jpeg




