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Vragenlijst marktconsultatie ‘Canules Perfusie’


	Uw gegevens

	Naam organisatie

	<Vul in>

	Contactpersoon

	<Vul in>

	Contactgegevens

	<Vul email in> en <Vul telefoonnummer in>




	Markt

	1. Hoe groot is de Nederlandse markt voor canules en hoe positioneert u zich daarbinnen?


	<Vul in>

	2. Hoe onderscheidt u zich ten opzichte van uw concurrenten?


	<Vul in>

	3. Welke marktontwikkelingen (zoals schaarste, innovaties, regelgeving of verduurzaming) verwacht u de komende twee tot vijf jaar, en welke impact heeft dit op beschikbaarheid en prijsstelling?


	<Vul in>

	4. Ziet u knelpunten of kansen in de canulemarkt waar wij als zorginstelling rekening mee moeten houden bij een aanbesteding?


	<Vul in>




	Producten/diensten

	5. In de bijlage Assortimentslijst vindt u onze huidige canules. Kunt u alle gevraagde informatie volledig invullen?


	<Vul in>




	Voorraad, levering en beschikbaarheid

	6. Wat is uw gemiddelde levertijd vanaf bestelling en hanteert u een minimale bestelgrootte?


	<Vul in>

	7. Hoe borgt u de leveringszekerheid van canules? Denk aan veiligheidsvoorraden, alternatieve productielijnen of back-upafspraken met leveranciers.


	<Vul in>

	8. Heeft u in de afgelopen één tot drie jaar te maken gehad met leveringsproblemen voor canules of vergelijkbare producten? Zo ja, geef een korte omschrijving alsmede hoe u dit heeft opgelost?


	<Vul in>

	9. Welke contractuele of operationele afspraken kunt u aanbieden om leveringszekerheid contractueel te borgen?


	<Vul in>




	Zienswijze t.a.v. het gunningscriterium

	10. Zienswijze: het LUMC kan kiezen voor het gunningscriterium ‘beste prijs kwaliteit verhouding’. Hoe kijkt u hiernaar, onderstreept u deze zienswijze en kunt u aangeven welk sub-gunningscriteria het LUMC volgens u zou moeten stellen?


	<Vul in>

	11. Zienswijze: het LUMC kan kiezen voor het gunningscriterium ‘laagste prijs’. Door het stellen van de juiste kwaliteitseisen borgt het LUMC kwaliteit van de canules. Hoe kijkt u hiernaar en onderstreept u deze zienswijze?


	<Vul in>




	Kosten

	12. Onder welke voorwaarden (zoals contractduur of afnamevolume) kunt u prijsstabiliteit garanderen? Wat kan het LUMC volgens u nog meer doen (of juist niet) om de totale kosten voor Canules te beperken?


	<Vul in>




	Laatste vraag

	13. Wat zou u vanuit uw kennis, ervaring en expertise nog willen toevoegen naast hetgeen in bovenstaande reeds uitgevraagd is?

	<Vul in>





Pagina 2 van 2
image1.png
L Leids Universitair
C Medisch Centrum




