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Invulformulier marktconsultatie MMT-voertuigen Zuid-Limburg
Graag ontvangen wij uw beantwoording in dit formulier. Beantwoord de vragen zo concreet mogelijk en vermeld waar relevant aannames, randvoorwaarden, risico's, indicatieve bandbreedtes en eventuele vertrouwelijke bedrijfsinformatie.
	Kenmerken van uw organisatie

	Nr.
	Vraag
	Antwoord

	1
	Naam organisatie
	

	2
	Naam, functie, e-mailadres en telefoonnummer contactpersoon
	

	3
	Welke rol vervult uw organisatie: fabrikant, dealer/importeur, distributeur, opbouwer/inbouwer, integrator/hoofdaannemer, servicepartner of combinatie daarvan?
	

	4
	Wat is de grootte van uw organisatie, uitgedrukt in aantal fte in Nederland en internationaal?
	

	5
	Beschikt u over een Nederlandse vertegenwoordiging en een landelijke of regionale serviceorganisatie? Licht toe.
	



	Vragen ten aanzien van profiel, rol en interesse

	Nr.
	Vraag
	Antwoord

	1
	Welke rol kan uw organisatie in dit traject vervullen: dealer/leverancier van basisvoertuigen, importeur, opbouwer/inbouwer, integrator/hoofdaannemer, servicepartner of combinatie daarvan?
	

	2
	Heeft u serieuze interesse om deel te nemen aan een eventuele aanbesteding voor MMT-voertuigen Zuid-Limburg? Welke voorwaarden of belemmeringen zijn daarbij relevant?
	

	3
	Kunt en wilt u optreden als integrale contractpartij die verantwoordelijk is voor het bedrijfsklaar opleveren van het totaalresultaat, inclusief eventuele onderaannemers?
	

	4
	Welke samenwerkingsconstructie acht u het meest realistisch tussen dealer/importeur, opbouwer/inbouwer, OGS-/ICT-partijen en onderhoudspartijen?
	

	5
	Welke referenties heeft u met vergelijkbare spoed-, ambulance-, MMT-, brandweer-, politie- of andere hoogbeschikbare hulpverleningsvoertuigen?
	



	Vragen ten aanzien van techniek, scope en haalbaarheid

	Nr.
	Vraag
	Antwoord

	6
	Welke voertuigcategorieën en basisvoertuigen acht u geschikt voor dit inzetprofiel? Licht toe op laadvermogen, stabiliteit, actieradius, ergonomie, leverbaarheid en toekomstvastheid.
	

	7
	Welke eisen uit het concept Programma van Eisen (bijlage 2) acht u technisch of commercieel risicovol, disproportioneel, merk-/typebeperkend of onvoldoende duidelijk? Onderbouw uw antwoord.
	

	8
	Welke onderdelen van in-/ombouw, OGS, elektrische installatie, communicatie, ICT-voorbereiding, striping, keuringen en documentatie kunt u zelf leveren en welke onderdelen besteedt u uit?
	

	9
	Hoe borgt u veiligheid, gewichtsverdeling, 20G-/crashbestendige bevestiging, elektrische veiligheid, behoud van voertuiggarantie en werking van veiligheidssystemen na ombouw?
	

	10
	Welke verificatie-, test- en acceptatiemomenten adviseert u voor ontwerp, eerste voertuig/proof of concept, vrijgave tweede voertuig en eindacceptatie?
	



	Vragen ten aanzien van onderhoud, garantie, service en rol RAV Limburg

	Nr.
	Vraag
	Antwoord

	11
	Welke technische onderhouds- en serviceonderdelen moeten volgens u in de aanbesteding worden opgenomen, en welke juist niet?
	

	12
	Welke dagelijkse operationele activiteiten kunnen volgens u logisch bij RAV Limburg worden ondergebracht, zoals bewassing, dagelijkse controles, eenvoudige signalering van storingen, planning of voertuiggebonden software?
	

	13
	Welke servicelevels, responstijden, onderdelenbeschikbaarheid, landelijke serviceorganisatie, 24/7-pechhulp en vervangings-/fallbackafspraken zijn realistisch voor dit type voertuig?
	

	14
	Hoe kunnen garantie en aansprakelijkheid goed worden geborgd wanneer onderhoud deels via dealer, deels via opbouwer en deels in operationele afstemming met RAV Limburg plaatsvindt?
	

	15
	Welk onderhouds- en TCO-prijsmodel adviseert u: vaste onderhoudsprijs, servicecontract, uurtarieven, onderdelenkortingen, verlengde garantie, SLA-prijzen of een combinatie?
	



	Vragen ten aanzien van planning, kosten, duurzaamheid en aanbesteding

	Nr.
	Vraag
	Antwoord

	16
	Is oplevering en ingebruikname voor augustus 2027 haalbaar? Geef een realistische planning voor basisvoertuig, ontwerp, ombouw, keuringen, testen, instructie en overdracht.
	

	17
	Geef indicatieve bandbreedtes of prijsopbouw voor aanschaf, ombouw/inbouw, OGS, ICT-voorbereiding, documentatie, instructie, garantie, onderhoud, opties en nazorg. Kunt u ook koop, financial lease en operational lease indicatief vergelijken?
	

	18
	Welke duurzame oplossingen zijn voor dit inzetprofiel realistisch, zoals HVO-100, hybride, plug-in hybride of zero-emission? Wat zijn de gevolgen voor garantie, onderhoud, actieradius, laadvermogen en beschikbaarheid?
	

	19
	Bent u bekend met het inschrijven op aanbestedingen / het aanbestedingsplatform TenderNed?
	

	20
	Welke aanbestedingsopzet adviseert u: integrale opdracht of percelen en welke kwalitatieve gunningscriteria zijn volgens u onderscheidend en objectief beoordeelbaar?
	

	21
	Welke informatie heeft u aanvullend nodig om een goede inschrijving te kunnen doen en wat zijn voor u redenen om wel of niet aan een toekomstige aanbesteding deel te nemen?
	


Namens de projectgroep danken wij u hartelijk voor de genomen moeite om de vragenlijst in te vullen.
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