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Antwoordenblad

De volgende vragen wenst het NIPV graag schriftelijk beantwoord te krijgen.

	[bookmark: _Toc228780731]Organisatie algemeen

	1. 
	Naam organisatie: 
	

	2. 
	Naam en contactgegevens contactpersoon: 
	

	3. 
	Wat is de grootte van uw organisatie, uitgedrukt in het aantal FTE dat u in dienst heeft?
	

	4. 
	Werkt u samen met andere bedrijven / onderaannemers in de keten bij dergelijke opdrachten? Zo ja, op welke aspecten?
	

	5. 
	Acht u onderstaande ISO normering geschikt voor deze opdracht en bent u in het bezit van deze certificeringen?:
· kwaliteitsmanagementsysteem conform de norm NEN-EN-ISO 9001:2015.
· milieumanagementsysteem conform de norm NEN-EN-ISO  14001
	



	[bookmark: _Toc228780732]Concept programma van eisen (bijlage 1)

	6. 
	Eis 3: Het assortiment van Opdrachtnemer bestaat tenminste uit A-merken en een B-merk alternatief of private label.
Kunt u zich vinden in deze eis of heeft u suggesties?
	

	7. 
	Kunt u op basis van het concept programma van eisen aangeven of:
a. Er eisen gesteld worden die onnodig beperkend zijn?
b. Er eisen gesteld worden die onnodig kostenverhogend zijn?
c. Er eisen gesteld worden die onduidelijk zijn?
d. Er eisen gesteld worden die om een andere reden niet wenselijk zijn?
e. Er eisen gesteld worden die discriminerend zijn?
f. Er eisen zijn die gemist worden?

Indien ja, graag aangeven welke?
	



	[bookmark: _Toc228780733]Dienstverlening

	8. 
	Kunt u de producten volgens bijlage 2 Afnamelijst leveren? (heeft u deze producten in uw assortiment)
	

	9. 
	Werkt u met een webportaal en kan dit portaal gekoppeld worden aan de PTP oplossing van het NIPV (op dit moment Proactis). Of welke informatie heeft u nodig om dit te kunnen bepalen?
	

	10. 
	Wat zijn realistische levertijden voor de levering van de gevraagde producten?
	

	11. 
	Biedt u ook de mogelijkheid voor reparaties en welke voorwaarden hanteert u hierbij? 
	

	12. 
	Welke kansen ziet u op het gebied van de opdracht in de komende vijf jaar waar het NIPV van kan profiteren?
	

	13. 
	Welke risico’s ziet u op het gebied van de opdracht in de komende vijf jaar voor het NIPV?
	



	[bookmark: _Toc228780734]Prijsstelling

	14. 
	Gezien het brede assortiment van technische middelen acht het NIPV het niet realistisch om een prijzenblad te hanteren die allesomvattend is en af te prijzen valt voor partijen.

Om die reden wil het NIPV het onderdeel prijs beoordelen op basis van een opslagpercentage. Partijen dienen daarom het opslagpercentage op te nemen die zij hanteert op haar inkoopprijzen. 

Hoe kijkt u tegen deze manier van uitvragen aan en/of heeft u suggesties?
	



	[bookmark: _Toc228780735]Marktsituatie

	15. 
	Hoe zou u de huidige marktsituatie omschrijven? Ga in op het aantal aanbieders, de verhouding tussen de aanbieders op het gebied van marktaandeel, het lokale, regionale, nationale of internationale karakter van de markt en de ontwikkelingen op de markt in brede zin.
	

	16. 
	Op welke vlakken zit het onderscheidend vermogen van de markt met betrekking tot deze opdracht?
	



	
	1/1



	
	2/2



image1.jpg
Nederlands
Instituut
Publieke
Veiligheid





