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Antwoorden
	[bookmark: _Toc227579099]Organisatie algemeen

	1. 
	Naam organisatie: 
	

	2. 
	Naam en contactgegevens contactpersoon: 
	

	3. 
	Wat is de grootte van uw organisatie, uitgedrukt in het aantal FTE dat u in dienst heeft?
	

	4. 
	Werkt u samen met andere bedrijven/ onderaannemers in de keten bij dergelijke opdrachten? Zo ja, op welke aspecten?
	



	[bookmark: _Toc227579100]De dienstverlening

	5. 
	Acht u het haalbaar om binnen een abonnementsmodel, tegen een vaste periodieke vergoeding, integraal verantwoordelijk te zijn voor:
· het opslaan van de PBM’s (op meerdere locaties), 
· het actief voorraadbeheer (inclusief rotatie en tijdige aanvulling), 
· het beheren van houdbaarheidsdata (THT-management), 
· en het continu borgen van de afgesproken voorraadniveaus en directe beschikbaarheid bij uitvraag? 
Zo ja, onder welke voorwaarden is dit voor u uitvoerbaar?
Indien niet of deels, welke uitdagingen voorziet u en welke suggesties heeft u?
	

	6. 
	Acht u de voorgestelde opslagverdeling, waarbij variërend van 0% tot 20% van de voorraad bij het NIPV wordt opgeslagen en het overige deel bij de leverancier, praktisch en werkbaar, en acht u het mogelijk om deze verdeling gedurende de looptijd van de overeenkomst flexibel aan te passen?
	

	7. 
	Is er ruimte om 1600 euro pallets op te slaan op uw eigen locatie, op minimaal twee verschillende locaties, en te beheren van de huidige voorraad? 
Heeft u de mogelijkheid om dit te vernietigen zodra de houdbaarheidsdatum is bereikt? 
Of ziet u kans om deze voorraad door te verkopen?
	

	8. 
	Omdat de houdbaarheidsdatum van veel artikelen 5 jaar is, beoogd het NIPV de duur van de overeenkomst op 5 jaar te zetten. Vindt u dit een passende duur van de overeenkomst?
	

	9. 
	Welke voor- en nadelen ziet u in het aanbesteden via één leverancier ten opzichte van het opdelen in meerdere percelen? 
En indien u meerdere percelen voorstelt, welke zijn dit dan volgens u?
	

	10. 
	Is de samenstelling van PBM’s (bijlage 3) volgens u passend en uitvoerbaar binnen dit model?
Zijn er eventueel aanpassingen nodig, en zo ja, welke?
	

	11. 
	Welke suggesties heeft u waarmee het NIPV haar voordeel zou kunnen doen t.b.v. deze aanbesteding?
	

	12. 
	Welke kansen of innovaties ziet u op het gebied van deze opdracht in de komende vijf jaar waar het NIPV van kan profiteren?
	

	13. 
	Welke risico’s ziet u op het gebied van deze opdracht in de komende vijf jaar voor het NIPV? (bijv. grondstoffen, productie, transport) En hoe speelt u hierop in?
	





	[bookmark: _Toc227579101]Prijsstelling

	14. 
	Hoeveel artikelen volgens het in bijlage 3 geven overzicht, denkt u te kunnen leveren voor € 900.000,- per jaar, als de aantallen evenredig verdeeld zijn. 
	

	15. 
	Welke kostencomponenten zijn volgens u bepalend binnen een abonnementsmodel (bijv. opslag, financiering, rotatie, risico-opslag)?
	

	16. 
	Hoe gaat de markt om met de fluctuerende prijzen en welke suggestie heeft u om dit goed op te nemen in de overeenkomst?
	

	17. 
	Welke informatie heeft u minimaal nodig om tot een juiste prijsstelling te komen?
	



	[bookmark: _Toc227579102]Maatschappelijk Verantwoord Ondernemen

	18. 
	Hoe beoordeelt u de eis dat PBM’s bij uitvraag nog minimaal één jaar houdbaar moeten zijn, en acht u het haalbaar om binnen het voorgestelde abonnementsmodel te allen tijde een operationeel inzetbare voorraad te garanderen die aan deze eis voldoet?
	

	19. 
	Hoe kan volgens u worden geborgd dat PBM’s binnen de noodvoorraad actief worden geroteerd, zodat veroudering wordt voorkomen (bijvoorbeeld door verkoop uit de voorraad en directe aanvulling), en welke werkwijze acht u hiervoor het meest effectief?
	

	20. 
	Welke suggesties heeft u, om maatschappelijk verantwoord ondernemen (duurzaamheid) mee te nemen in deze opdracht?
	



	[bookmark: _Toc227579103]Marktsituatie

	21. 
	Hoe kunt u garanderen dat er een continue fysieke beschikbaarheid is gedurende 5 jaar van de gevraagde PBM’s, ook bij internationale verstoringen?
	

	22. 
	Hoe zou u de huidige marktsituatie omschrijven? Ga bijvoorbeeld in op het aantal aanbieders, de verhouding tussen de aanbieders op het gebied van marktaandeel, het lokale, regionale, nationale of internationale karakter van de markt.
	

	23. 
	Op welke vlakken zit het onderscheidend vermogen van de markt met betrekking tot deze opdracht?
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