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Vraagstukken i.r.t. een evenwichtig contract

1. Welk risicoprofiel is voor de marktpartij beheersbaar en aantrekkelijk om in te schrijven (verdeling OG/markt)?




2. Welke aanbestedingsinspanning is voor marktpartij behapbaar en wenselijk om in te schrijven?




3. Welke ontwerpinspanning na opdracht is voor de marktpartij behapbaar en wenselijk om in te schrijven?




4. Welke kwalitatieve gunningscriteria (die bijdragen aan de doelstellingen en kritische succesfactoren van dit project) zorgen voor onderscheidend vermogen? 




Vraagstukken i.r.t. meerjarig onderhoud

5. Is een UAV-GC contract met 20 jaar lang meerjarig onderhoud aantrekkelijk om in te schrijven?
Zo niet, geef dan aan wat voor scope-verdeling of risicoverdeling tussen OG en marktpartij wenselijk is. 




6. Welke termijn van meerjarig onderhoud is voor de realisatie-aannemer realistisch af te prijzen?





7. Hoe gaat een hoofdaannemer het meerjarig onderhoud in de praktijk organiseren? (door-contracteren?)




Bijkomende vragen

8. Wat is een acceptabele inschrijfvergoeding om in te schrijven?



9. Welke kwalitatieve gunningscriteria (die bijdragen aan de doelstellingen en kritische succesfactoren van dit project) zijn voor de markt goed in te vullen? 



10. Wat is de gewenste prijs-kwaliteit verhouding om onderscheidend in kunnen schrijven?



11. Behoefte voor fysieke bijeenkomsten met plenaire en evt. individuele inlichtingen?


12. Is er voldoende tendercapaciteit beoogde aanbestedingsperiode?



13. Waar ziet de markt eventuele technische risico’s?



