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Marktconsultatie – Oriëntatie op flexibele inhuur van vakdisciplines voor adviespool Versnelling Woningbouw
Datum : 13-11-2025
Definities

	Begripsbepalingen

	Gegadigde
	De belangstellende ondernemer of organisatie die deelneemt aan deze marktraadpleging.

	Inlichtingenbijeenkomst
	Een (eventueel) door Opdrachtgever georganiseerde bijeenkomst waarin aan alle geïnteresseerde Gegadigden een mondelinge toelichting wordt gegeven.

	Marktraadpleging
	De door Opdrachtgever georganiseerde procedure tot informatie-uitwisseling met geïnteresseerden en al dan niet vooraf geselecteerde Gegadigden, over de afstemming van wederzijdse behoefte en informatie bij de voorbereiding van een project.

	Nota van Inlichtingen
	Document waarin de reacties op door Gegadigden gestelde vragen en opmerkingen zijn opgenomen, evenals eventuele (andere) wijzigingen van de RFI.

	Opdrachtgever
	De provincie Utrecht.

	Opdrachtnemer
	De partij met wie Opdrachtgever de uiteindelijke (raam)overeenkomst(en) sluit.

	Request for information
(RFI)
	Onderhavig document waarin Opdrachtgever vragen heeft opgenomen met als doel informatie over de markt te vergaren en vast te stellen in hoeverre verschillende ondernemers / organisaties in staat zijn een toekomstige opdracht uit te voeren. De RFI is onderdeel van de marktraadpleging.



1. Inleiding: context en doel van deze consultatie
De provincie Utrecht zet zich in voor de woningbouwopgave en heeft daarvoor het Programma Versnelling Woningbouw 2025-2028 vastgesteld. Een van de instrumenten om woningbouw te versnellen is door gemeenten tijdelijk te ondersteunen met externe expertise. Hiervoor bereidt onze organisatie een Europese aanbesteding voor.
Uit gesprekken en rondvragen met gemeenten blijkt dat personeelstekort één van de grootste oorzaken is van vertraging in de woningbouw. In onderzoeken die zijn uitgevoerd in opdracht van het ministerie van VRO wordt het landelijke tekort aan ambtelijke capaciteit geraamd op circa 1.300 tot 2.200 fte. “Vooral de functies beleidsadviseurs ruimtelijke ordening in de bouw, technische vakkrachten, specialisten techniek en bouwkunde, financiële specialisten ruimtelijke ordening en bouw, verkeer en milieu zijn moeilijk vervulbaar.”

Om in te spelen op deze uitdagingen voor gemeenten wordt gewerkt aan een nieuw instrument binnen het programma Versnelling Woningbouw. De opzet is dat de provincie raamovereenkomsten sluit met meerdere adviesbureaus die samen een breed scala aan expertises dekken. Gemeenten kunnen via de provincie snel een adviseur aanvragen, zonder zelf een langdurig traject te hoeven doorlopen. Als maximum looptijd van opdrachten wordt voorlopig gedacht aan ca. 10 weken fulltime. 

Daarmee biedt de adviespool gemeenten:
· snelheid door directe toegang tot gekwalificeerd personeel;
· gelijke kansen doordat ook kleine gemeenten toegang hebben tot personeel van gerenommeerde adviesbureaus;
· continuïteit via langdurigere inzet dan met het Expertnetwerk mogelijk is.

Om te zorgen dat de aanbesteding realistisch, proportioneel en marktconform wordt ingericht, hechten wij waarde aan input vanuit de markt. Via deze marktconsultatie willen wij inzicht verkrijgen in mogelijkheden, knelpunten en voorkeuren vanuit marktpartijen.
Doel van de opdracht:
Het doel van deze consultatie is:
· inzicht verkrijgen in gangbare werkwijzen en tarieven;
· belemmeringen in kaart brengen die inschrijving op een aanbesteding kunnen ontmoedigen;
· voorkeuren ophalen over opdrachtvormen, looptijd, samenwerking en kwaliteitscriteria.
T.a.v. vertrouwelijkheid, verwerking van antwoorden en rechtsverhouding geldt dat:
•	de antwoorden worden vertrouwelijk behandeld en uitsluitend gebruikt voor interne analyse.
•	door Gegadigden aangeboden/overgelegde informatie niet bindend is voor Opdrachtgever en deze informatie (behoudens commercieel vertrouwelijke informatie) wordt in een nader te bepalen format na afronding van de Marktraadpleging niet herleidbaar naar de betreffende Gegadigde(n) op TenderNed gedeeld.
•	kosteninschattingen of werkwijzen worden op globaal niveau opgevraagd ter oriëntatie en leiden niet tot uitsluiting of voorkeur in een eventuele aanbesteding.

Opdrachtgever wil bij een toekomstige aanbesteding de partijen die niet deelnemen aan deze marktraadpleging een gelijkwaardig uitgangspunt geven als de partijen die wel deelnemen aan deze marktraadpleging. Dit betekent dat Opdrachtgever alle informatie die in het kader van deze marktraadpleging is verstrekt en die van belang is voor een vervolgtraject (zoals een aanbesteding), openbaar toegankelijk en beschikbaar kunnen maken. Opdrachtgever moet de door Gegadigden verstrekte informatie dus zonder voorbehouden kunnen gebruiken. Om deze reden zal Opdrachtgever eventuele claims/voorbehouden van Gegadigden over het gebruik van informatie of vertrouwelijkheid, niet honoreren. 

Opdrachtgever kan Gegadigden benaderen om antwoorden nader toe te lichten en/of te voorzien van ondersteunende bescheiden. 
Om partijen die geen deel hadden aan de marktraadpleging toch een gelijk uitgangspunt te geven bij een eventuele toekomstige aanbesteding, zal Opdrachtgever de tijdens de marktraadpleging verzamelde informatie verwerken in de vorm van een geanonimiseerde rapportage. Opdrachtgever zal in deze rapportage zijn analyse geven van de verzamelde informatie.
De marktraadpleging is voor alle partijen vrijblijvend. De marktraadpleging houdt op geen enkele wijze de verplichting in om met Gegadigden in een bepaalde rechtsverhouding te treden. Op basis van de uitkomsten van de marktraadpleging besluit Opdrachtgever of hij overgaat tot het doen van een aanbesteding of anderszins. 
Deelname aan deze marktraadpleging biedt geen enkel recht op het verkrijgen van een opdracht of het afsluiten van een (raam)overeenkomst. Deelname aan de marktraadpleging leidt ook niet tot uitsluiting in het kader van een mogelijke toekomstige aanbestedingsprocedure.
De marktraadpleging is bedoeld als (technische) dialoog zoals genoemd in artikel 40 van Europese Richtlijn 2014/24/EU, waarbij het de bedoeling is dat de uitkomsten van de marktraadpleging door Opdrachtgever (of een daartoe door Opdrachtgever te contracteren derde partij) gebruikt kunnen worden ten behoeve van het opstellen van documenten voor een nog uit te voeren aanbesteding. Informatie uit deze marktraadpleging kan echter afwijken van informatie die wordt verstrekt bij een toekomstige aanbesteding. Er kunnen geen rechten of privileges worden ontleend aan deelname aan de marktraadpleging of verstrekte informatie tijdens de marktraadpleging.



2. Planning en contact
Met betrekking tot deze marktraadpleging geldt het navolgende tijdschema:
	Datum
	Actie

	13 november 2025
	Publicatie/verzending RFI

	1 december 2025 12.00 uur
	Uiterste datum en tijdstip voor het stellen van vragen door Gegadigden over de RFI

	12 december 2025
	Verzenden Nota van Inlichtingen

	12 januari 2026 16.00 uur
	Uiterste datum en tijdstip voor het indienen van antwoorden



U wordt van harte uitgenodigd om uw beantwoording uiterlijk 12 januari a.s. voor 16.00 uur aan te leveren via de berichtenmodule van TenderNed.
Heeft u vragen of behoefte aan een toelichting, neem dan contact op via de berichtenmodule van TenderNed ter attentie van: dhr. T. van der Stelt, inkoopadviseur provincie Utrecht.



Vragen:
1. Organisatie en werkveld
1.1. Kunt u kort uw organisatie beschrijven en aangeven op welke vakdisciplines u actief bent in de woningbouw? Specifiek denken wij aan projectleiders, planeconomen, ecologen, planoloog/beleidsadviseurs ruimtelijke ordening. 
Antwoord:
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................

2. Tarieven en opbouw
2.1. Om tot een goede financiële raming te komen, hebben wij informatie nodig rond uurtarieven. Wat zijn de gemiddelde (bij voorkeur all-in) uurtarieven (excl. btw) die u hanteert voor uw diensten, uitgesplitst naar functieniveau (junior, medior, senior) en naar de vakdisciplines waar u actief bent?
Antwoord:
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................
2.2. Welke kostencomponenten zijn inbegrepen in deze tarieven (bijv. reistijd, voorbereiding, administratie, tools)?
Antwoord:
....................................................................................................................................
....................................................................................................................................

3. Interesse en beschikbaarheid
3.1. Overweegt u in te schrijven op een (Europese) aanbesteding voor flexibele inhuur? Wat zijn voor u motieven om wel of juist niet in te schrijven?
Antwoord:
.......................................................................................................................................
……................................................................................................................................
_________________________________________________________________________________
3.2. Heeft uw organisatie voldoende capaciteit om gelijktijdig op meerdere aanvragen te reageren en tevens meerdere gelijktijdige opdrachten uit te voeren?
☐ Ja
☐ Nee
Toelichting:
..........................................................................................................................................
………...............................................................................................................................
_________________________________________________________________________________
3.3. Zijn er belemmeringen in de markt of binnen aanbestedingsprocedures waar wij rekening mee zouden moeten houden (bijv. onrealistische eisen, lange looptijd, onduidelijke gunningscriteria)? En zo ja, welke zijn dat dan?
Antwoord:
..........................................................................................................................................
..........................................................................................................................................


4. Kwaliteit en onderscheidend vermogen
4.1. Op welke kwaliteitscriteria vindt u het zinvol om beoordeeld te worden bij een aanbesteding (bijv. ervaring, aanpak, klanttevredenheid, certificering)? En welke inhoudelijke gedachten heeft u hierbij?
Antwoord:
..............................................................................................................................
..............................................................................................................................
_________________________________________________________________________________
4.2. Wat maakt uw aanpak of dienstverlening onderscheidend binnen uw markt(segment) en hoe kan dat in een aanbesteding objectief beoordeeld worden (bijv. voorbeelden, referenties, innovaties)?
Antwoord:
..............................................................................................................................
..............................................................................................................................
_________________________________________________________________________________
4.3. Hoe kijkt u aan tegen kwalitatieve gunningscriteria zoals visie, aanpak of ervaring met vergelijkbare opdrachten? Wat is voor u werkbaar en toetsbaar?
Antwoord:
...............................................................................................................................
...............................................................................................................................
_________________________________________________________________________________

4.4. Zijn er vormen van kwaliteitsbeoordeling die u als weinig effectief of onnodig belastend ervaart? En zo ja, welke en waarom?
Antwoord:
.................................................................................................................................
.................................................................................................................................

5. Samenwerking en uitvoering
5.1. Wat zijn uw ervaringen met samenwerking in multidisciplinaire projecten (bijvoorbeeld tussen planeconoom, ecoloog en stedenbouwkundige)? Wat werkt goed en wat juist niet?
Antwoord:
..................................................................................................................................
..................................................................................................................................
_________________________________________________________________________________
5.2. Hoe ziet u de samenwerking met de opdrachtgever het liefst vormgegeven (bijv. contactfrequentie, reactietijd, overlegvormen)?
Antwoord:
...................................................................................................................................
...................................................................................................................................




6. Overig
Heeft u nog aanvullende opmerkingen of suggesties voor ons ten aanzien van deze toekomstige aanbesteding?
Antwoord:
.................................................................................................................................
..................................................................................................................................
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