
VOORGENOMEN OPDRACHTVERLENING – VRIJWILLIGE TRANSPARANTIE VOORAF 

Betreft: 
Voornemen tot opdrachtverlening door middel van toepassing van de 
onderhandelingsprocedure zonder aankondiging en met behulp van vrijwillige 
transparantie vooraf . Deze vrijwillige transparantie vooraf wordt enkel gebruikt om de 
voorgenomen procedurekeuze vooraf bekend te stellen aan de markt teneinde 
belanghebbenden binnen 20 kalenderdagen na publicatie in de gelegenheid te stellen 
om eventuele bezwaren kenbaar te maken. 

Opdrachtgever: 
Opdrachtgever voor de overeenkomst is Waterschap Drents Overijsselse Delta, hierna te 
noemen: Opdrachtgever. 

Omschrijving van de opdracht: 
Opdrachtgever is voornemens een overeenkomst te sluiten met Gartner Nederland B.V. 
(hierna: Gartner) voor het leveren van toegang tot strategische IT-researchdiensten, 
bestaande uit onder meer: 

• Toegang tot een uitgebreid aanbod aan researchdocumenten, zowel technisch 
(best practices) als commercieel (marktverkenning/analyse) op het gebied van IT 
en OT (GBS, Magic Quadrants, Peer insights); 

• Strategische adviessessies (Executive Partner Support); 

• Individuele vraagstukkenanalyse op het gebied van IT en digitale transformatie en 
CIO-ondersteuning. 

Reden van gunning op basis van de onderhandelingsprocedure zonder aankondiging is 
gelegen in het feit dat alle aspecten van de beoogde dienstverlening  uitsluitend kunnen 
worden geleverd door Gartner, omdat: 

1. Gartner beschikt over exclusieve databankrechten, intellectueel eigendom en 
gepatenteerde methodologieën; 

2. Er geen alternatieven of concurrerende leveranciers zijn die een vergelijkbaar 
portfolio met wereldwijde dekking, validatie en ondersteuning kunnen bieden; 

3. De functionaliteit en inhoud van de dienst is niet repliceerbaar zonder inbreuk te 
maken op auteursrechten. 

Op basis van artikel 2.32, lid 1 sub b van de Aanbestedingswet 2012, wordt daarom 
geconcludeerd dat er sprake is van ontbreken van mededinging om technische redenen. 
Gartner is in deze situatie de enige geschikte leverancier voor de betreffende opdracht. 

Motivatie gekozen procedure & voorgenomen overeenkomst: 
Opdrachtgever heeft behoefte aan een overeenkomst voor de levering van toegang tot 



strategische IT-researchdiensten. Uit de marktverkenning blijkt dat er één partij op de 
markt is die alle aspecten van de gewenste diensten kan leveren conform de (wettelijke) 
vereisten.  
Opdrachtgever is voornemens de overeenkomst op korte termijn door middel van een 
onderhandelingsprocedure zonder aankondiging (zoals beschreven onder artikel 2.32 
AW2012) rechtstreeks met deze ondernemer te sluiten en plaatst deze aankondiging uit 
rechtszekerheid opdat een belanghebbende die, ondanks de door Opdrachtgever 
gegeven motivering, bezwaar wil maken tegen de voorgenomen procedurekeuze de 
mogelijkheid heeft om binnen 20 kalenderdagen na publicatie van deze aankondiging 
een bezwaar voorzien van een toelichting in te dienen. Opdrachtgever neemt een 
ontvangen bezwaar mee in haar afweging. Indien er gedurende deze termijn geen 
bezwaar kenbaar is gemaakt, vervallen de rechten van ondernemingen om nog op te 
komen tegen de voorgenomen procedure en is WDODelta vrij om over te gaan tot het 
sluiten van de overeenkomst. 

Waarde van de opdracht: 
De totale geraamde waarde van de overeenkomst bedraagt maximaal € 440.000 excl. 
btw voor een looptijd van 2 jaar met 2 optiejaren. 

Naam beoogde leverancier: 
Gartner Nederland B.V. 
De Entree 99-197, 1101 HE Amsterdam 

Planning 

Publicatie vooraankondiging: 15 juli 2025 
Publicatie gegunde opdracht: 7 augustus 2025 
Ingangsdatum overeenkomst (naar verwachting): 1 september 2025 

Rechtsbescherming: 
Dit is een vrijwillige transparantie vooraf in het kader van de jurisprudentie van het Hof 
van Justitie van de EU (zaak C-26/03 – Stadt Halle). 
Indien u bezwaar heeft tegen dit voornemen, kunt u dit kenbaar maken binnen 20 
kalenderdagen na publicatie van deze aankondiging. Na het verstrijken van deze termijn 
zal de aanbestedende dienst overgaan tot definitieve gunning van de opdracht. 

 


