Naam organisatie:

	Organisatie - algemeen

	1. 
	Naam organisatie: 
	

	2. 
	Naam en contactgegevens contactpersoon: 
	

	3. 
	Wat is de grootte van uw organisatie, (klein, mkb of groot)?
	

	4. 
	Werkt u samen met andere bedrijven / onderaannemers in de keten? Zo ja, op welke aspecten?
	



	Organisatie - opdracht
	

	5. 
	Het NIPV houdt momenteel voorraad welke besteld is bij de leverancier.  Veiligheidsregio’s bestellen bij het NIPV en het NIPV levert vanuit voorraad. Is het ook mogelijk dat de leverancier rechtstreeks levert aan de Veiligheidsregio’s (verschillende adressen)? Zo ja:
1. De Veiligheidsregio’s wensen geen voorraad aan te houden. Is de leverancier bereidt een voorraad aan te houden?
2. Welke eisen stelt de leverancier aan de Veiligheidsregio’s om te kunnen voldoen aan vraag 1?
3. Op welke wijze wordt deze rechtstreekse levering vorm gegeven?
4. Wat is de gemiddelde levertijd bij rechtstreekse bestelling van Veiligheidsregio’s?
5. Is dit van invloed op de prijs en zo ja in welke mate? 
6. Op welke wijze wenst u het bestelproces in dit geval in te richten voor 25 Veiligheidsregio’s. 
7. En wat is in uw optiek het voordeel of nadeel van deze werkwijze? 
8. Zijn er andere (organisatorische) zaken waar het NIPV dan rekening mee moet houden?
	

	6. 
	De uitgangspunten op het gebied van deze opdrachten zijn verwoord in paragraaf 1.3 en 1.4. Op welke manier kunnen we volgens u dit doel het beste nastreven?
	

	7. 
	Welke andere diensten dan genoemd bij vraag 5 kunt u leveren in het kader van onze opdracht/behoefte?
	

	8. 
	Wat verstaat u onder ‘kwaliteit’ gerelateerd aan dit product en hoe garandeert u die kwaliteit gedurende de looptijd van de overeenkomst?
	



	Eisen bij de opdracht
	

	9. 
	Een levertijd van vier weken is voor de Veiligheidsregio’s wenselijk. Welk proces stelt u voor om deze 4 weken te realiseren? Wat kan het NIPV en/of de Veiligheidsregio’s zelf doen om hier een bijdrage aan te leveren?

	

	10. 
	Het NIPV maakt op dit moment geen gebruik van half fabricaten. Wat zijn volgens u de voor- en nadelen van het gebruik van half fabricaten? Draagt het gebruik hiervan bij aan een snellere levertijd?
	

	11. 
	Kunt u op basis van het concept programma van eisen aangeven of:
a. Er eisen gesteld worden die onnodig beperkend zijn?
b. Er eisen gesteld worden die onnodig kostenverhogend zijn?
c. Er eisen gesteld worden die onduidelijk zijn?
d. Er eisen gesteld worden die om een andere reden niet wenselijk zijn?
e. Er eisen gesteld worden die discriminerend zijn?
f. Er eisen zijn die gemist worden?

Indien ja, graag aangeven welke.
	



	Prijsstelling
	

	12. 
	Afgelopen periode waren er sterk fluctuerende goud, zilver en brons prijzen. 
1. Welke trends ziet u en verwacht u in de toekomst?
2. Hoe gaat u om met deze prijsonzekerheid?
Hoe kan de besteller het beste ‘prijsonzekerheid’ met deze onzekerheid omgaan?
	

	13. 
	Heeft u andere suggesties m.b.t. de prijsstelling in het algemeen? 
	



	Overige
	

	14. 
	Welke risico’s ziet u op het gebied van dit product in de komende vijf jaar?
	

	15. 
	Hoe zou u de huidige marktsituatie omschrijven? Ga in op het aantal aanbieders, de verhouding tussen de aanbieders op het gebied van marktaandeel, het lokale, regionale, nationale of internationale karakter van de markt en de ontwikkelingen op de markt in brede zin.
	

	16. 
	Waarin kunnen het product, en de dienstverlening onderscheidend zijn in de markt, wat zijn de aanwezige verschillen? 
	



