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	1.
	In hoofdstuk 2.3 hebben we een schets gegeven van de gewenste situatie. Kunt u een schets geven van de oplossing die u hiervoor kunt bieden? 
Kunt u bij de beantwoording in elk geval inzicht geven in:
· het licentiemodel
· de geboden ondersteuning (training, supportdesk, servicelevels) e.d.)
· het gebruikersbeheer en dan met name de mogelijkheid om om te gaan met gebruikers uit verschillende organisaties en deze ook verschillende rechten te geven
· de import- en exportmogelijkheden
· de gebruikte standaarden
· in hoeverre de oplossing LRM-gebaseerd is (toepassing WEMI)
· de gebruikersorganisatie
· de eventuele beperkingen in termen van aantallen titelrecords en/of gebruikers
· de technologie stack
	

	2.
	We hebben de wens om medio 2026 de nieuwe oplossing in gebruik te nemen. Om dat te kunnen doen zullen we samen met u een migratie en implementatietraject moeten doorlopen. 

Kunt u op basis van de verstrekte gegevens inzicht geven in een volgens u:
· goede aanpak (fasering, werkwijze, projectstructuur)
· realistische doorlooptijd voor het gehele traject tot in gebruikname
· benodigde inzet vanuit ons/bibliotheeknetwerk
	

	3.
	Na implementatie verwachten we dat er de komende jaren de nodige doorontwikkeling gewenst zal zijn. We denken aan het inzetten van AI voor productie en beheer van de metadata, maar ook extra wensen ten aanzien van rijker kunnen beschrijven van media. 

Kunt u inzicht geven in de wijze waarop uw product wordt doorontwikkeld?
· Is er sprake van een ontwikkelroadmap en/of toekomstvisie voor uw oplossing
· Hoe komt die tot stand
· Is het mogelijk voor ons om hier invloed op uit te oefenen
	

	4.
	Welke tips of overwegingen wilt u ons nog meegeven voor die u niet kwijt kon in de voorgaande, gestelde vragen?
	


Afsluitend willen wij u alvast hartelijk danken voor uw input, perspectieven en inzet. Uw bijdrage draagt bij aan het verrijken van onze inzichten en daarmee zijn we in staat om een beter vervolgtraject vorm te geven.


