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Vragen marktconsultatie
	[bookmark: _Hlk165886694]Project
	230250 Amersfoort, Bouwmanager Project Soesterkwartier Amersfoort

	Kenmerk
	1812240933-2072

	Van
	Projectgroep Soesterkwartier
	Aan
	Potentiele marktpartijen

	Onderwerp
	Vragen Marktconsultatie
	Datum 
	8 januari 2025

	
	

	Naam bedrijf
	<invullen>

	Naam contactpersoon
	<invullen>

	Nummer CP
	<invullen>

	Email CP
	<invullen>

	
	

	
	



Algemeen
	[bookmark: _Hlk165982925]Vraag 1
	V
	Hoe kijkt u in het algemeen aan tegen het project?

	
	A
	<invullen>

	
	
	

	Vraag 2
	V
	Hoe beschouwt u in het algemeen de strategie?

	
	A
	<invullen>

	
	
	

	Vraag 3 
	V
A
	Hoe kijkt u aan tegen het clusteren van de drie opgaven? Is dit gewenst of juist niet en waarom?



	Vraag 4
	V
	Wat is uw ervaring met 2-fasencontracten en bent u geïnteresseerd in voorliggende opdracht? Wat maakt de opdracht aantrekkelijk of juist niet? 

	
	A
	<invullen>



Geld
	Vraag 5
	V
	Hoe kijkt u aan tegen de manier van prijsbepaling en vergoeding van beide fasen?

	
	A
	<invullen>

	[bookmark: _Hlk165983211]
	
	

	Vraag 6
	V
	Hoe kijkt u aan tegen de budgettering. Ziet u liever een budgettering per school, of heeft u liever een integraal budget voor de drie scholen en waarom?

	
	A
	<invullen>

	
	
	

	[bookmark: _Hlk165983495]Vraag 7
	V
	Wat is voor voorliggend project een realistische bandbreedte voor een plafondbudget voor de bouwteamfase (rekening houdend met een bouwteamfase tot en met DO)?

	
	A
	<invullen>



	Vraag 8
	V
	Wat is voor voorliggend project een realistische bandbreedte voor een plafondbudget voor de bouwkosten per school?

	
	A
	<invullen>



Risico’s 
	Vraag 9
	V
	Welke risico’s ziet u in het project en/of de strategie en hoe kan de Opdrachtgever maatregelen treffen om deze te voorkomen?

	
	A
	<invullen>

	
	
	

	Vraag 10
	V
	Welke risico’s ziet u specifiek aan het ontwikkelen van 3 projecten in één opdracht (tijdens de bouwteamfase), waarom is dat een risico en welke maatregelen kan Opdrachtgever hiervoor treffen?

	
	A
	<invullen>



Organisatie
	Vraag 11
	V
	Hoe kijkt u aan tegen de faseverdeling tussen fase 1 en 2 en het moment van prijsbepaling (ontwerpfase tot VO, DO of TO)? Welke variant heeft uw voorkeur?

	
	A
	<invullen>



	Vraag 12
	V
	Welke disciplines moeten volgens u vertegenwoordigd zijn in het integraal bouwteam in voorliggende opdracht?

	
	A
	<invullen>

	
	
	

	Vraag 13
	V
	In hoeverre kunt u in relatie tot deze opgave spreken van een langdurige samenwerking met verschillende disciplines op het gebied bouwconceptontwikkeling? 

	
	
	

	
	A
	<invullen>




Tijd
	Vraag 13
	V
	Hoe kijkt u aan tegen de volgordelijkheid van ontwerp en realisatie van de verschillende scholen. Heeft het uw voorkeur om alles parallel te laten lopen of juist meer volgordelijk. Welke fasen parallel en welke volgordelijk?

	
	A
	<invullen>



	Vraag 14
	V
	Wat in uw ogen een realistische planning per school vanaf start opdracht ontwerp?

	
	A
	<invullen>






Informatie
	[bookmark: _Hlk165985642]Vraag 15
	V
	Welke zaken vindt u belangrijk om vast te leggen in de overeenkomst? Welke aandachtspunten wilt u hiervoor inbrengen?


	
	A
	<invullen>

	
	
	

	
	
	

	Vraag 16
	V
	Opdrachtgever wil graag hetzelfde bouwconcept toepassen voor alle drie de opgaven. Welke selectie- en gunningscriteria kan Opdrachtnemer opnemen om de juiste partij hiervoor te selecteren?


	
	A
	<invullen>



Kwaliteit 
	Vraag 17
	V
	Hoe kan het integraal bouwteam en de clustering van opgaven bijdragen aan efficiënter en effectiever realiseren van de scholen?

	
	A
	<invullen>



	Vraag 18
	V
	Helpt de huidige strategie en de bouworganisatievorm bij het toepassen van bouwconcepten en welke bouwconcepten zijn geschikt om toe te passen in voorliggende opgave?

	
	A
	<invullen>

	
	
	

	
	V
	In hoeverre kunt u in relatie tot deze opgave spreken van een ontwikkeld bouwconcept? En welke ‘lenigheid’ biedt dit concept t.a.v. verschillende stedenbouwkundige contexten?

	Vraag 19
	
	

	
	A
	

	
	
	


Overige 
	Vraag 20
	V
	Wat zijn wij vergeten te vragen dat wel relevant kan zijn voor deze marktconsultatie en kunt deze niet gestelde vraag beantwoorden?


	
	A
	<invullen>
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