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	in het verleden zijn er al diverse aanbestedingen door jullie gehouden met dezelfde methodiek, waardoor je zou kunnen suggereren dat alle kennis voor het gebouwonderhoud al bij jullie ligt. Jullie weten precies welke machine vervangen zou moeten worden, wat de onderhoudsstaat is etc. Waarom moeten elke keer de ondernemers het wiel opnieuw uitvinden. Dit kost opdrachtnemer heel veel tijd.
	Volgens de VU is de opdrachtnemer de specialist op het gebied van gebouwonderhoud. Hierbij verwijzen wij naar de definitie van gebouwonderhoud zoals geformuleerd in het marktconsultatiedocument.

	Opdrachtgever heeft een jaarlijks budget, in de meeste gevallen is dat budget minder als wat er op de MJOP/MJOB staat geprognotiseerd. Het lijkt mij dat als u goed met u gebouwen wilt omgaan, er passend budget moet komen. Hoe gaat u hiermee om als dit er niet is, hoe gaat u om met de opdrachtnemer?
	Als VU zijnde zijn we gebonden aan een budget. Het is aan opdrachtnemer om dit budget zo efficiënt mogelijk in te zetten volgens de uitvraag van de VU. Hierbij ligt de focus op waardegestuurd beheer om zo het budget zo efficiënt mogelijk te gebruiken.

	Wij hebben eerder ingeschreven op deze aanbesteding in het verleden. Het valt ons op dat u een plafondbedrag stelt voor een MJOP. Dit lijkt ons een verkeerde manier van inschrijven. Enerzijds omdat pas als de calculatie klaar is blijkt dat we boven het plafondbedrag uitkomen ( en dit dus veel tijd heeft gekost), anderzijds kan dit manipulatief inschrijven veroorzaken. Ik kan mij voorstellen dat u dit niet wilt natuurlijk.
	Juist door met een plafondbedrag te werken komen we erachter wat er met dit bedrag wel én niet uitgevoerd kan worden binnen een DMJOP. Dit geeft ons inzicht in waar het mogelijk ‘pijn’ zal doen doordat bepaald onderhoud niet uitgevoerd kan worden. Dit geeft een helder beeld zowel richting opdrachtnemer die weet dat hij minder mag presteren als richting de gebruikers die minder kwaliteit qua huisvesting krijgen.

	Waarom schrijft u niet gewoon een bestek, bijvoorbeeld per jaar, dus een paar bestekken voor een paar jaar met de werkzaamheden die moeten gebeuren volgens mjop. Die kan de ondernemer afprijzen en u heeft de laagste, beste, prijs met ene partij die het onderhoud voor u gaat uitvoeren.
	Het doel van deze aanbestedingen is niet het contracteren van de partij die de laagste prijs biedt, maar een partij die de beste kwaliteit/prijsverhouding biedt. Ook hierbij verwijzen wij naar de definitie van gebouwonderhoud zoals geformuleerd in het marktconsultatiedocument.

	Waarom storingen afkopen? U legt zo heel veel risico bij de opdrachtnemer neer. Dat zorgt ervoor dat er, of een veel te hoge inschrijfsom wordt gepresenteerd in uw nadeel, of een veel te lage inschrijfprijs met het nadeel voor opdrachtnemer. Aangezien u al inzicht heeft in het aantal storingen en de kosten hiervan, waarom niet gewoon een storingscontract op basis van uurtarieven? Voor nu weet ik niet of ik hierop zou willen inschrijven.
	Omdat de kwaliteit van het uitvoeren van het planmatig onderhoud een sterkte invloed heeft op het niet-planmatig onderhoud en dus het aantal storingen, kiezen wij ervoor om alle storingen (behalve molest en verkeerd gebruik) af te kopen. Opdrachtnemer heeft op deze manier invloed op zijn eigen verdienmodel.



