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	Vraag
	Antwoord
	Vertrouwelijk (j/n)

	Wat is voor u een interessante collectieve aanbesteding? Welke elementen zijn hierbij specifiek van belang? 
	
	

	Wat zijn zaken die maken dat u eventueel besluit om niet in te schrijven op de aanbesteding?
	
	

	Is de nieuwe indeling in productgroepen voor u werkbaar? Geef aan waarom wel of niet.
	
	

	Wat is uw mening ten aanzien van het werken met meerdere opdrachtnemers per productgroep en de opdrachten gunnen via een verkorte procedure (mini-competitie)? 
	
	

	Wat is in uw ogen een realistische ondergrens voor een mini-competitie. Dus tot welk bedrag zouden opdrachten rechtstreeks aan een partij kunnen worden gegund?
	
	

	Indien er met één  opdrachtnemer voor een productgroep wordt gekozen, hoe kan dan geborgd worden dat er een scherpe/marktconforme prijs aangeboden wordt? 
	
	

	Indien er met een mini-competitie gewerkt wordt waarbij er een zogenaamde kit-lijst wordt gebruikt en gunning op laagste prijs. Hoe kan dan geborgd worden dat niet telkens dezelfde partij de opdracht krijgt. 
	
	

	Indien gewerkt wordt met inkoopprijs plus een opslag wat zou dan een realistisch opslagpercentage zijn (bandbreedte) per productgroep?
	
	

	Hoe is te controleren dat de inkoopprijs ook daadwerkelijk de inkoopprijs is voor opdrachtgever?
	
	

	Indien gewerkt wordt met een korting op de bruto-prijs, wat is dan een realistische bandbreedte van het kortingspercentage?
	
	

	Hoe is na te gaan wat de bruto-prijs is van een te bestellen product?. 
	
	

	Hoe kun je als aanbestedende dienst op een transparante manier beoordelen welke waarde je aan het opslagpercentage of het kortingspercentage moet toekennen. Dit percentage is immers mede afhankelijk van de inkoopprijs of de bruto verkoopprijs.
	
	

	In het verleden kwam het voor dat producten volgens de website op voorraad waren. Als er dan besteld werd bleek het toch niet op voorraad te zijn, of dat levertijden niet nagekomen werden. Hoe is te borgen dat dit voorkomen wordt?
	
	

	Op welke mate kunt/wilt u als opdrachtnemer inzage geven in de totstandkoming van de prijs?
	
	

	In hoeverre acht men het redelijk dat opdrachtgever in het geval dat opdrachtnemer een bepaald product niet kan leveren mogelijk verder kijkt of derden het wel kunnen leveren en dat opdrachtnemer dan verplicht kan worden om het via die derde in te kopen of te laten leveren voor dezelfde prijs als dat opdrachtnemer het zou leveren?
	
	

	In aansluiting op de vorige vraag: Wat zou in de ogen van de marktpartij een redelijke oplossing zijn voor het niet nakomen van de toegezegde levertijd? Geef dan ook aan wat in uw ogen realistisch is. 
	
	

	Op welke manier kan geborgd worden dat de deelnemers pro-actief geïnformeerd worden over ontwikkelingen. Denk hierbij aan het EOL zijn/worden van producten die men heeft of wil bestellen. Dit zodat men mogelijk nog deze producten kan bijbestellen om zo te zorgen voor uniciteit van producten of juist kan wachten met bestellen zodat men dan juist weer een nieuwe betere opvolger krijgt? 
	
	

	Op welke manier draagt u zorg voor onafhankelijk advies, indien dit gewenst is, en hoe is dat te controleren?
	
	

	Op welke manier zou Social Return toegepast kunnen worden binnen deze opdracht? Indien u van mening bent dat dat niet kan dan graag een toelichting. Basis van Social Return is 5% van de opdrachtwaarde? 
	
	

	Er is op dit moment veel te doen over invloed van landen (bijvoorbeeld China) ten aanzien van spionage. Kan en zo ja op welke manier kan geborgd worden/voorkomen worden dat dit ook speelt bij eventuele opdrachten binnen deze opdracht? Indien dit niet geborgd kan worden waarom niet en heeft dit dan betrekking op bepaalde producten/merken of is dit van toepassing op alle producten?
	
	

	Zouden er specifieke certificaten gevraagd moeten worden en zo ja welke en waarom?
	
	

	Hoe kijkt u aan tegen circulariteit? Dit zowel als optie om te leveren aan de deelnemers indien mogelijk/gewenst maar ook inzake het terugnemen van producten die de deelnemer niet meer wenst te gebruiken?
	
	

	Indien een lid geen gebruik wil maken van het kopen van producten maar dit op een andere manier wil doen, bijvoorbeeld een DAAS, huren, leasen enz. Staat u daarvoor open? Graag uw toelichting waarom wel/niet. Op welke manier zou u dit het liefste ingebed zien in dit collectief?
	
	

	Is het toepassen van de GIBIT als enige inkoopvoorwaarde een belemmering voor u om in te schrijven? Zo ja waarom?
	
	

	Wat zijn onderscheidende zaken die als wens meegenomen zouden moeten worden bij de gunningcriteria?
	
	

	Wat is in uw ogen een goede verhouding tussen prijs en kwaliteit? En waarom? 
	
	

	Nu medewerkers ook een gedeelte van de tijd mogelijk thuis kunnen werken zou het in theorie mogelijk kunnen zijn dat producten bij de medewerker(s) thuis afgeleverd moeten worden. Hoe staat u hier tegenover en brengt dat eventueel additionele met zich mee?
	
	

	Op welke manier zou u graag zien dat deelnemers de afweging maken tussen merkt/type gericht uitvragen/bestellen en functioneel uitvragen?
	
	

	Daar waar dienstverlening onderdeel is van de gevraagde levering is het mogelijk gewenst om aanvullende leveringen bij dezelfde marktpartij af te nemen die de initiële opdracht heeft gewonnen. Hoe ziet u het liefst dat hiermee wordt omgegaan in dit collectief?
	
	

	Hoe adviseert u om binnen dit collectief rechtstreeks contact tussen marktpartijen en deelnemers (al dan niet collectief) te organiseren (voorafgaand aan minicompetities/bestellingen, voor kennisdeling over marktontwikkelingen, etc, etc?)
	
	

	Om door alle partijen effectief en efficiënt gebruik te kunnen maken van het ICT-Hardware collectief moet ook aan de kant van de deelnemers kennis en kunde georganiseerd worden. Welke kennis en kunde adviseert u de deelnemers om collectief te organiseren en welke kennis en kunde per deelnemer.
	
	

	Hoe adviseert u de deelnemers om in dit collectief om te gaan met rechtstreekse contacten tussen deelnemers en fabrikanten. Adviseert u dit collectief of individueel te organiseren?
	
	

	Zijn er vragen die u mist? Zo ja welke en wat is uw antwoord op dit vraag?
	
	

	Zijn er nog andere zaken/informatie/adviezen die u met ons wilt delen?
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