	1. Contactinformatie


	1.01
	Officiële naam van uw bedrijf
	

	1.02
	Bezoekadres van uw bedrijf
	

	1.03
	Postadres van uw bedrijf
	

	1.04
	Naam contactpersoon van deze marktconsultatie
	

	1.05
	E-mail van contactpersoon
	

	1.06
	Telefoonnummer contactpersoon 
	

	1.07
	Inschrijvingsnummer Kamer van Koophandel
	

	2. Algemene bedrijfs- en marktinformatie 


	2.01
	Moederbedrijf
Is uw bedrijf onderdeel van een groter overkoepelende onderneming? Zo ja, welk bedrijf? (eventueel incl. adresgegevens)
	

	2.02
	Aantal werknemers
Hoeveel werknemers heeft uw bedrijf.
	

	2.03
	Producten, diensten
Welke producten en diensten levert uw bedrijf?
	

	2.04
	Kwaliteitsbewaking managementsysteem
Heeft uw bedrijf een kwaliteitsbewaking managementsysteem? Zo ja, volgens welke standaard?
	

	
2.05
	Certificering kwaliteitsbewaking managementsysteem
Is het kwaliteitsbewaking managementsysteem gecertificeerd? Zo ja, door wie en hoe lang is deze geldig?
	


	2.06
	Marktpositie
Wat is naar uw mening uw marktaandeel in Nederland?
	

	2.07
	Spare parts
Heeft u de beschikking over spareparts van de beschreven installaties of dient u deze te bestellen bij de betreffende leverancier. Welke besteltermijnen zijn hierbij van toepassing?
	

	2.08
	Beheer organisatie
Beschikt uw bedrijf over een serviceorganisatie in Nederland? Of dient u gebruik te maken van onderaannemers met gespecialisseerde kennis?
	

	2.09
	Beheer organisatie
Kunt u de omschreven beschreven installaties in zijn geheel en zelfstandig onderhouden of heeft u hierbij de expertise van extrene partijen voor nodig. Kunt u tevens aangeven hoeveel % van de beschreven opdracht door derden/onderaannemers dient te worden uitgevoerd?
	

	2.10
	Beheer organisatie
Kan uw organistie een oplostermijn op locatie van 4 uur garanderen zoals beschreven in Programma’s van Eisen? 
	

	2.11
	Onderscheiden
Kunt u aangeven waarin uw bedrijf zich onderscheid ten opzichte van concurrerende bedrijven in de markt? Graag zowel de sterke punten als minder sterke punten van uw bedrijf benoemen.

	

	2.12
	Referenties
Welke referenties heeft u die relevant zijn voor de behoefte GVB en die wij eventueel mogen benaderen?
	

	3. Vragen t.a.v. eisen/wensen GVB

	3.01
	Concept PvE
Hoe beoordeelt uw bedrijf de specificaties die door de opdrachtgever worden verstrekt?
Kunt u aangeven, op basis van de concept eisen in de bijlage. 


	

	3.02
	Concept PvE
Zijn er onderdelen in het bijgesloten concept PvE die de opdracht minder aantrekkelijk maken? Zo ja welke? Heeft u suggesties voor een alternatieve tekst of formulering? 
	.

	3.03
	Concept PvE
Mist u eisen? Zo ja, welke?
	

	3.04
	Concept PvE
Kiest uw organisatie voor het onderhouden van één of meerdere van de beschreven installaties. Zo ja welke installaties is voor uw organisatie relevant?
	

	4. Projectaanpak 

	4.01
	Projectscope
Heeft u nog andere opmerkingen, suggesties of verbetervoorstellen met betrekking tot scope van de opdracht, de wijze van specificeren en de splitsing van het project in deelprojecten?  
	

	4.02
	Verwachting t.a.v. opdrachtgever
Wat verwacht u van GVB om het project succesvol te kunnen uitvoeren
· Inhoudelijk
· Organisatorisch
	

	4.03
	Contractvorm
Heeft u suggesties voor een bepaalde contractvorm? 
	

	5. Vragen met betrekking tot belangstelling van uw bedrijf voor deze opdracht

	5.01
	Is uw bedrijf geïnteresseerd om deze opdracht te verwerven?
	

	5.02
	Als het antwoord op vraag 5.01 ja is: bent u in staat zelfstandig deze opdracht uit te voeren of bent u voornemens deze opdracht met onderaannemers en/of in combinatie uit te voeren? Welke delen van de opdracht laat u door een derde uitvoeren of met wat voor soort bedrijf en gaat u een combinatie aan?
	

	5.03
	Als het antwoord op vraag 5.01 nee is kunt u dan aangeven waarom u geen belangstelling voor deze opdracht heeft? Kan GVB deze opdracht eventueel op een andere manier in de markt te zetten waardoor deze wel interessant wordt voor uw bedrijf? Zo ja welke manier heeft uw voorkeur?
	



