


	Nr.
	Onderwerpen
	Vraag
	Antwoord

	1. 
	Duurzaamheid
	Welke levensduur verlengende mogelijkheden voor bestaand meubilair biedt uw organisatie aan? 

Kunt u hier voorbeelden bij noemen?
	

	2.
	Data
	In relatie tot de opdracht zijn wij als aanbestedende dienst belangstellend  naar mogelijke kosten van het (actuele) voorraad beheer. Hierbij is het uitgangspunt dat het MMS in beheer en eigendom is van de aanbestedende dienst.

Hoe kijkt u aan tegen de kosten van het inzichtelijk maken cq krijgen van de actuele voorraad van bestaand meubilair?

Wat vraagt dit van de Opdrachtnemer en de Opdrachtgever?
	

	3.
	Innovatie
	De aanbestedende dienst wil graag repurpose en refurbishen verder uitbreiden. 

Hoe ver is de markt momenteel op het gebied van repurpose en refurbishen? 

Welke mogelijkheden ziet u om in de toekomst dit nog verder te ontwikkelen?
	

	4. 
	Innovatie 
	De aanbestedende dienst wil (blijven) innoveren tijdens de gehele looptijd van de overeenkomst. Sinds kort zagen wij bijvoorbeeld ook de behoefte aan bel-cellen groeien binnen het Rijk. 

Welke (product-) ontwikkelingen voorziet u tijdens de looptijd van een mogelijke (nieuwe) overeenkomst voor de komende jaren die wij op dit moment als aanbestedende dienst nog niet concreet kunnen voorzien? 

En op welke wijze kan de aanbestedende dienst volgens u meer ruimte bieden in de overeenkomst, om gezamenlijk (circulaire) ontwikkelingen door te maken?  
	

	5.
	Circulariteit
	Wat verstaat u als organisatie onder circulaire dienstverlening en op welke wijze maakt u circulariteit meetbaar?
	

	6. 
	[bookmark: _GoBack]Partnership
	De aanbestedende dienst streeft naar een partnership met een potentiele Opdrachtnemer. Met “Partnership” wordt bedoeld een contractpartij die de regie neemt, meedenkt aan de transformatie, adviseert en met passende oplossingen komt op projectniveau opdat Opdrachtgever wordt ontzorgd bij het realiseren van de circulaire doelstellingen. 


Wat kunnen we van u verwachten als partner, hoe kunnen wij hier invulling aangeven binnen de aanbesteding en wat heeft u nodig van de aanbestedende dienst om hier op een juiste manier vorm aan te geven?
	

	7.
	Vitaliteit 
	Een belangrijk uitgangspunt in het beleid van het Rijk is ook de vitaliteit van de medewerker. 

De aanbestedende dienst  vraagt zich in het kader van vitaliteit af welke waarde u kunt toevoegen op basis van de kantoorinrichting. Hierbij kunt u o.a. denken aan het verhogen van de arbeidsproductiviteit, afnemen van ziekteverzuim etc.
	

	8.
	Marktconformiteit
	Op welke wijze kan de aanbestedende dienst toetsen dat de aangeboden prijzen van Opdrachtnemer, tijdens de looptijd van de overeenkomst, marktconform zijn en blijven?

Welke mogelijkheden ziet u om te borgen dat de prijzen gedurende de gehele looptijd van de overeenkomst marktconform zijn?
	

	9.
	Maatwerkmeubilair
	De aanbestedende dienst overweegt om maatwerkmeubilair toe te voegen aan de scope van de opdracht (circulaire kantoorinrichting).

Op welke wijze ziet u maatwerkmeubilair bij voorkeur opgenomen worden binnen de aanbesteding / nieuwe overeenkomst?
	

	10.
	Maatwerkmeubilair
	Indien de aanbestedende dienst ervoor kiest om binnen de overeenkomst gebruik te maken van maatwerkmeubilair, welke mogelijkheden ziet u dan als marktpartij om dit maatwerkmeubilair zelf te ontwerpen en te kunnen leveren? 
	

	11.
	Social Return
	Op welke wijze zou u zelf invulling willen geven aan de Social Return verplichting?
	






