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4. Invulformulier beantwoording vragen 

Wij stellen het op prijs als u deelneemt aan deze marktconsultatie. In de vragenlijst hieronder treft u vragen met betrekking tot (a) de mogelijkheden in uw aanbod, (b) de mogelijkheden voor opschaling en (c) de wijze van uitvragen. U bent niet verplicht om alle vragen te beantwoorden en de wijze van beantwoording van vragen is vormvrij. Wij verzoeken u wel om de antwoorden kort en bondig te houden zodat de administratieve lasten voor zowel u als voor de regio beperkt blijft.

A. Inzicht in uw aanbod 
Via onderstaande vragen krijgen we graag beter inzicht in de mate waarin uw aanbod past bij de wensen rondom fietsstimulering. 
	A1. Kunt u een korte beschrijving geven van uw aanbod/product/dienst gericht op stimulering?

	Antwoord: 











	A2. Wat is volgens u nodig in de inrichting van een probeeractie in combinatie met challenge/stimuleringsactie, om nieuw gedrag te stimuleren? Bijvoorbeeld door inzet van belonen en het stimuleren van structurele gedragsverandering.  

	Antwoord: 











	A3. Op welke wijze kunt u invulling geven aan de werving van deelnemers. Hoe ziet u dit in de samenwerking met opdrachtgever voor u?

	Antwoord: 











	A4. Hoe kunt u de begeleiding van deelnemers tijdens de actie en de evaluatie inrichten?   

	Antwoord: 













	A5. Hoe borgt u dat mensen niet alleen méér gaan fietsen (die al regelmatig de fiets namen), maar dat er daadwerkelijk minder mensen op de weg rijden.   

	Antwoord: 












B. Mogelijkheden voor opschaling 
De regio wenst het aanbod op te kunnen schalen. Het gaat om opschaling in aantallen fietsen op basis van vraag, opschaling in doelgroepen en tools om toepassingen in de regio. Via onderstaande vragen verkrijgen we graag inzicht in de mogelijkheden voor opschaling van het aanbod. 
	B1. Op basis van uw ervaringen: wat verwacht u als realistisch aantal deelnemers aan een probeeractie en/of challenge? In hoeverre bent u in staat op te schalen, wanneer vraag gaandeweg groter blijkt dan de initiële inschatting? 

	Antwoord: 












	B2. In hoeverre bent u flexibel in het verbreden van aanbod in doelgroep (van werkgevers naar privé gebruik) en toepassing (van fiets naar breder stimuleren van gedrag zoals thuiswerken).  

	Antwoord: 











	B3. In hoeverre bent u flexibel in het toepassen van uw aanbod op verschillende plekken in de regio. Bijvoorbeeld wanneer specifieke gebieden binnen de regio afwijkende wensen hebben of eigen logo’s willen gebruiken. Onder andere specifiek voor A12 Slim Reizen. 

	Antwoord: 











	B4. Wat wilt u verder aan ons meegeven als het gaan om opschaling en flexibiliteit van aanbod? 

	Antwoord: 











C. De wijze van aanbesteden 
De regio wil graag ontzorgd worden in de actiefase en wil de optimale vrijheid aan de markt geven, voor inrichting van het aanbod. Daarom beoogt de regio om een consortium aan te besteden die zowel de challenge als de probeeractie verzorgt. 
Daarnaast hebben we te maken met subsidiegelden, waardoor we beperkt zijn in het soort activiteiten dat gefinancierd kan worden. Precieze mogelijkheden worden nog onderzocht, maar mogelijk kan inzet van fietsen door lokale fietsenmakers een uitkomst bieden. De regio hecht sowieso belang aan samenwerking met lokale partijen. Via onderstaande vragen verkrijgen we graag inzicht in de mogelijkheden voor aanbesteding van een consortium en samenwerking met lokale partijen. 
	C1. Wat zou een ideale combinatie van aanbod zijn om te voorzien in de vraag voor een probeeractie en challenge en in hoeverre bent u afhankelijk van andere partijen om te kunnen voorzien in dit aanbod. 

	Antwoord: 











	C2. Bent u gewend om in consortium met andere aanbieders samen te werken en in hoeverre bent u hiertoe bereid? 

	Antwoord: 











	C3. Op welke wijze beoogt u gebruik te maken van lokale partijen?  Specifieke wanneer bekostiging van de fietsen zelf via lokale fietsenmakers moet lopen. 

	Antwoord: 











	C4. Indiende regio de fietsen niet direct kan financieren, welke (andere) oplossingen ziet u rondom het bekostigingsmodel. 

	Antwoord: 











	C5. Wat wilt u aan ons meegeven als het gaat om de wijze van aanbesteden? 

	Antwoord: 










	C6. Ziet u de combinatie van wat wij uitvragen, de challenge voor werkgevers, het regelen van de probeeractie en de bredere actie voor A12 Slim Reizen als reëel om in 1 uitvraag op te nemen?

	Antwoord: 
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