	
	

	
	



[bookmark: _Toc147764745][bookmark: _Toc150785387]Gevraagde input
Naam marktpartij: _____________
Naam en contactgegevens contactpersoon: _____________

1. Kunt u de aangegeven omvang aan? Is het teveel? 
Antwoord:




2. Huidige uitgangspunt is om de aanbesteding met een voorselectie in te richten. Dit gezien het feit dat er potentieel veel markpartijen zijn die het werk kunnen en mogelijk willen maken. Zou u, gezien de scope en omvang van deze raamovereenkomst, een voorselectie wenselijk achten? Waarom wel of niet?
Antwoord:



3. Als u een raamovereenkomst gegund krijgt, waar de gemiddelde jaarlijkse opdrachtwaarde van +/- 5 mln van is, kunt u dan investeren in zwaar zero-emissie materieel als kranen en vrachtwagens. Is de omvang ook reden om extra te investeren in zero-emissie materieel?
Antwoord:




4. Welke betrokkenheid is vanuit jullie optiek nodig in het voortraject (bij het opstellen van de DO en Bestek, BLVC-plan, en andere contractdocumenten), hoe wordt het proces idealiter vormgegeven. 

Antwoord:




5. Heeft u bezwaren bij het gebruiken van de verrekenprijzen van één project (Graaf Wichmanlaan) voor het verdere verloop van de aanbesteding? Zo ja, wat zijn deze en welk alternatief zouden we kunnen gebruiken?
Antwoord:



6. Wat vindt u van de gunningsmethodiek, wat zijn uw bevindingen tav. de gunningsmethodiek. Welke kansen en risico’s ziet u hierin, zowel voor uzelf als voor ons als opdrachtgever. 
Antwoord:



7. OG wil graag de projecten zo gelijk mogelijk verdelen, en tegelijkertijd de aannemer belonen met wie de gemeente een betere, effectievere samenwerking heeft. Wat zijn hiermee de kansen en risico’s volgens u. Hoe gaat u ermee om als de verdeling tussen de twee gecontracteerde aannemers scheef gaat lopen. Wanneer vindt u de verhouding scheef? 
Antwoord:




8. Ziet u mogelijkheden om ook samen te werken met een of andere aannemers die ook een deel van de raamovereenkomst hebben gegund gekregen. Hoe zouden aannemers elkaar kunnen versterken?
Antwoord:




9. Ook met deze vorm van contracteren zet de OG hoog in op samenwerking en vertrouwen in de markt, omdat OG hiermee accepteert dat veel posten naderhand afgeprijsd zullen worden (die niet zijn opgenomen in het eerste bestek).  Op deze toegevoegde posten is geen concurrentiestelling. Hoe zouden we als opdrachtgever de prijsvormingsrisico’s kunnen minimaliseren of zelfs elimineren en hoe zorgen we ervoor dat dit soort discussies het werk en het doel niet gaat saboteren? 
Antwoord:




10. Ambitie: Omdat de verrekenprijzen vaak afhankelijk zijn van de omvang, lopen we kans op heel veel verschillende verrekenprijzen voor dezelfde type bestekspost. Hoe kunnen we de staffelingen in het bestek beperken met de ambitie om de raamovereenkomst werkbaar te houden en niet bij iedere (minimale) verandering een andere bestekspost te moeten toevoegen. 
Antwoord:




11. Wat vindt u van de gunningscriteria rondom duurzaamheid? En de opzet van duurzaam materieel? Is dit op deze manier werkbaar? Zo nee, wat is uw voorstel?

	Antwoord:






12. Hoe houden we de inzet op duurzaam materieel uitdagend en onderscheidend? Welke percentages voor elektrisch materieel en materieel op duurzame brandstof zijn uitdagend, of juist onhaalbaar. Hoe kunnen we vastleggen dat de aangeboden percentages zero-emissie materieel ook daadwerkelijk gehaald worden voor alle nadere opdrachten gedurende de looptijd van de raamovereenkomst.
Antwoord:




13. Wat heeft u van de opdrachtgever nodig tav inzet elektrisch materieel? En is dat een must of “nice to have”?
Antwoord:







14. Heeft u nog aanbevelingen voor de inrichting van de raamovereenkomst of de aanbesteding?
Antwoord:








15. Wat vindt u van de scope en strategie. Wat zijn goede punten, waar kunnen we nog verbeteren?
Antwoord:



	
	8

	
	



	
	3



