[image: ]
[image: ]
RWS INFORMATIE



Pagina 3 van 3
RWS INFORMATIE | <VERSIE> | Marktconsultatiedocument | <DATUM>

[bookmark: _Toc11154638]Bijlage 1: Antwoordformulier 


Gegevens contactpersoon
	Naam:
	

	Organisatie:
	

	Functie:
	

	E-mailadres:
	

	Telefoonnummer:
	

	Voorkeursdata eventueel toelichtend gesprek:
	




	Nr. 
	Vraag:

	1a.
	Wat is – ongeveer - de omvang van uw organisatie (omzet en aantal fte’s)?

	Beantwoording:



	1b.
	Welke dienstverlening verricht uw organisatie?

	Beantwoording:




	1c.
	Welke concrete en specifieke ervaring heeft u met circulaire viaducten en bruggen? Wilt u daarbij ook onderscheid maken tussen (1) oogsten, (2) hergebruik, (3) modulair, (4) biobased, (5) overig, namelijk...

	Beantwoording:




	2a.
	Welke innovaties ziet u in deze markt op de korte, middellange en lange termijn? Wilt u daarbij ook onderscheid maken tussen (1) oogsten, (2) hergebruik, (3) modulair, (4) biobased, (5) overig, namelijk...

	Beantwoording:




	2b.
	Kunt u in het geval van uitgevoerde praktijkvoorbeelden van deze innovaties aangeven waar en/of bij wie we meer informatie kunnen vinden?

	Beantwoording:




	3a.
	Welke risico’s en kansen ziet u de komende jaren in deze specifieke markt voor circulaire viaducten en bruggen? Wij vragen u hierbij onderscheid te maken tussen (1) oogsten, (2) hergebruik, (3) modulair, (4) biobased, (5) overig, namelijk...

	Beantwoording:




	3b.
	Op welke wijze kunt u daarop anticiperen?

	Beantwoording:




	3c.
	Op welke wijze kunnen wij daarop anticiperen?


	Beantwoording:




	4a. 
	Ervaart u bepaalde beperkingen/belemmeringen om mee te kunnen doen aan een eventuele aanbesteding?

	Beantwoording:




	4b.
	Zo ja, welke beperkingen/belemmeringen?

	Beantwoording:




	4c.
	Zo ja, heeft u suggesties of ideeën hoe deze kunnen worden weg genomen of geminimaliseerd?

	Beantwoording:




	5.
	Welke randvoorwaarden acht u verder relevant voor de inkoopstrategie?

	Beantwoording:




	6.
	Welke mogelijke kwalitatieve gunningscriteria acht u relevant en waarom?

	Beantwoording:




	7.
	Welk type contract acht u geschikt voor opdrachten op het gebied van circulaire viaducten en bruggen?

	Beantwoording:




	8.
	Welke contractuele rechten en plichten zijn in uw ogen het meest belangrijk en heeft u daar voorbeelden van?

	Beantwoording:




	9.
	Oogsten. Wij zien een uitdaging bij het oogsten van materialen. Denk aan eigenaarschap, kwaliteit bij oplevering, opslag, impact en transparantie in kosten, tijdbeslag, planning en timing van sloop, beschikbare areaalinformatie. Kunt u aangeven wat de belangrijkste uitdagingen zijn bij demontage en sloop om optimaal hergebruik te realiseren. En waar mogelijk oplossingsrichtingen aangeven?

	Beantwoording:




	10.
	Hergebruik. Wij zien een uitdaging in het ontwerpproces om secundaire materialen in te passen. Denk aan garanties, restlevensduur, certificering, matching van vraag en aanbod in aansluiting op ontwerpstappen. Kunt u de belangrijkste uitdagingen die u ziet benoemen en waar mogelijk oplossingsrichtingen aangeven?

	Beantwoording:




	11.
	Modulair. Wij zien een uitdaging bij modulair. Denk aan overdimensioneren, ruimtebeslag, inpassing in de omgeving, ontwerpruimte (esthetisch) Kunt u de belangrijkste uitdagingen die u ziet benoemen en waar mogelijk oplossingsrichtingen aangeven?

	Beantwoording:




	12.
	Heeft u nog (andere) punten, tips en/of opmerkingen ter aandacht die u mee wilt geven voor de inkoopstrategie? Of nog overige zaken die u zou willen meegeven aan de organisatie van de Buyer Group?

	Beantwoording:
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