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[bookmark: _Int_SFOdTp2S]Bijlage 1 – Vragen ten behoeve van de marktconsultatie EA Rugsystemen, beeldvorming- en navigatieapparatuur
Hieronder treft u vragen die het Erasmus MC heeft opgesteld om meer te weten te komen over de huidige markt en de mogelijkheden. U kunt deze vragen beantwoorden door uw antwoord onder de vraag op te nemen.

Algemene gegevens
Wat zijn de bedrijfs- en contactgegevens van u als geïnteresseerde marktpartij?
Naam bedrijf:
Branche/sector:
Contactpersoon:
E-mail:
Telefoonnummer:



Productspecificaties
1. Kunt u naast een compleet rugsysteem (pedikelschroeven, cages, open, percutaan ect.) ook een navigatiesysteem en beeldvormingsapparatuur aanbieden? Zo ja, wat is de compatibiliteit hiervan in relatie tot andere navigatiesystemen en beeldvormingsapparatuur op de markt?
2. Hoe gaat u om met het verhelpen van storingen, correctief en preventief onderhoud op c-bogen en navigatieapparatuur? Is er een mogelijkheid dat de medische technologie van het EMC de eerstelijns storingen en onderhoud zelf uitvoert?


Kennis en ervaring dienstverlening
1. Welke ervaring heeft u met het leveren van rug systemen en ondersteunende c-bogen (beeldvormingsapparatuur) en navigatieapparatuur in een soortgelijke omgeving als Erasmus MC?
2. Hoe ziet u de implementatiefase en scholing in het Erasmus MC voor zich?


Innovatie en toekomst
1. Welke innovaties spelen er/worden verwacht in de wervelkolominstrumentatie?
2. Wat zijn producten die u denkt op de markt te gaan brengen?
3. In hoeverre heeft uw logistieke keten en product een gunstig effect op de duurzaamheid?
4. Welke levensduur van apparatuur kan behaald worden met oog op duurzaamheid?


Beperkingen en risico’s
1. Welke problemen en/of uitdagingen ziet u op basis van de huidige situatie en wat het Erasmus MC zoekt?  

2. Hoe groot is de kans dat u de komende jaren te maken krijgt met leveringsproblemen? Hoe waarborgt u dat het risico op leveringsproblemen zo veel mogelijk beperkt blijft? Hoe uitwisselbaar is uw systeem met alternatieven uit eigen assortiment?
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Suggesties voor de opdracht/realisatie
1. Welke procesinformatie ontbreekt of dient verder uitgewerkt te worden?   

2. Hoe kan het Erasmus MC deze opdracht het beste in de markt zetten, denkend aan eventuele percelen of heeft de leverancier ander advies over de te volgen route? Op basis van welke criteria adviseert u het Erasmus MC het voorstel te beoordelen?

3. In hoeverre denkt u dat het toepassen van een leaseconstructie voor het totaalpakket: navigatieapparatuur, beeldvormingsapparatruur en een compleet rugsysteem mogelijk is, en hoe zou het vormgegeven kunnen worden? Welke contractduur is minimaal?

4. Hoe zou u - in de schoenen van het Erasmus MC - deze opdracht in de markt zetten? Hoe ziet u de contractering voor u?


Interesse in de opdracht
1. Kunt u uw interesse aangeven voor deelname aan een toekomstige aanbesteding?  

2. Wat zijn de redenen om wel of niet deel te nemen?  
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