[bookmark: _Toc133914348][bookmark: _Toc135658867]Bijlage 1	Vragenlijst Open vragen en aantal vragen checken.


Wij verzoeken u uw beantwoording van onderstaande vragen, uiterlijk op de in de planning aangegeven datum en tijdstip aan te leveren. Daarbij wordt u verzocht de beantwoording to-the-point te houden en zo min mogelijk te verwijzen naar een eventuele bijlage. 

De antwoorden op de vragen vormen tevens de basis voor de (optionele) individuele gesprekken met ondernemers. In dat geval zijn onderstaande vragen richtinggevend, hieraan kunnen geen rechten worden ontleent.

Algemene informatie organisatie

	Naam organisatie
	


	Adres organisatie
	


	Kamer van Koophandel nummer
	


	Naam contactpersoon
	


	Functie contactpersoon
	


	E-mailadres contactpersoon
	


	Telefoonnummer contactpersoon
	




1a. Heeft uw organisatie ervaring met het leveren van de uitgevraagde diensten gericht op een SaaS 
oplossing en de  implementatie ervan binnen de zorg? 
Zo ja, welke ervaring (graag twee concrete voorbeelden aanleveren)?
Antwoord:


Welke van de volgende wensen kan uw oplossing leveren:

· ISMS					☐
· Privacy					☐
· KMS					☐
· Informatie- en Archiefbeheer		☐
· Risicomanagement			☐
· Informatiemanagement	             	☐


1b. Welke voor- en nadelen of risico’s heeft een gecombineerde oplossing van bovenstaande items? 
Zie ook § 1.3
Antwoord:


1c. Is het mogelijk een demo omgeving in te zien van de aangeboden oplossing?
Antwoord:


1. Kunt u beschrijven waar zo’n oplossing aan zou moeten voldoen en waarom? Denk hierbij bijvoorbeeld aan:
· Toewijzen van acties en het volgen van zo’n actie;
· Genereren van specifieke rapportages;
· Aanpassingen/wijzigingen wet- en regelgeving;
· Vrijheid van aanbrengen van aanpassingen;
· Eisen van auditors aan systemen.
Antwoord:


2. Op welke manier is de data aan het einde van de looptijd over te zetten naar een andere omgeving? Zijn hier kosten aan verbonden en zo ja, kunt u hier een indicatie van geven?
Antwoord:


3. Wat maakt uw oplossing onderscheidend in de markt?
Antwoord:


4. Zijn er minimale eisen aan de zijde van GGDZW om genoemde SaaS oplossing te kunnen laten functioneren? Zo ja, welke zijn dat?
Antwoord:


5. Wat zijn de te verwachten kosten op jaarbasis? Kunt u de financiële gevolgen van diverse keuzes in de configuratie benoemen? 
Antwoord:


6. GGD laat naast prijs ook kwalitatieve aspecten aanzienlijk meewegen in de beoordeling van de offertes. Welke suggesties en/of aandachtspunten heeft u met betrekking tot de beoogde invulling van de kwalitatieve onderdelen van het gunningscriterium? Met andere woorden op welke aspecten is de door u te leveren dienstverlening onderscheidend?
Antwoord:


7. Welke innovaties ziet u voor de toekomst?
Antwoord:


8. Heeft u aanvullend op deze vragenlijst nog een aanvulling of advies? Zo ja, graag uw toelichting.
Antwoord:


9. Welke informatie heeft u in geval van een aanbesteding, naast de al verstrekte informatie minimaal nodig om tot een adequate aanbieding te komen? 
Antwoord:



