
 

Bijlage 1 - vragen Markconsultatie Purchase to Pay 

Bijlage 1 
Vragen Markconsultatie Purchase to Pay (P2P) 

Vragen  
Inhoudelijk 
1. In AFAS heeft ROC MN 7 boekingsdimensies ingericht, zie hoofdstuk 4 van het marktconsultatiedocument.  

a. Op welke wijze denkt u dat de (combinaties) van boekingsdimensies het beste ingericht kunnen 
worden? 

b. Benoem de mogelijkheden om ervoor te zorgen dat alleen geldige combinaties van 
boekingsdimensies geselecteerd worden.  

2. Kunt u de ProRata BTW in uw applicatie vastleggen en berekenen?  
Welke aandachtspunten geeft dat voor uw applicatie en voor ROC MN? 

Mbt bijlage 2 (interfaces met AFAS) 
3. Welke mogelijkheden heeft u om uw applicatie als bron voor de verplichtingenadministratie te 

gebruiken? 
4. Bij de maandafsluiting wil ROC MN de nog niet gefiatteerde facturen meenemen als transitorische post in 

AFAS. Welke mogelijkheden heeft u om deze openstaande facturen naar Afas over te halen (via een 
Export, interface, of overig)? Wat zou u ons over de inrichting van dit proces adviseren? 

5. Als het gaat om het realiseren van de koppeling tussen uw applicatie en AFAS van ROC MN, welke 
werkzaamheden kunt u zelf uitvoeren en welke werkzaamheden verwacht u van ROC MN (gericht op 
ontzorging van ROC MN)? (zie bijlage 2 voor een beschrijving van de huidige koppelingen). 

Implementatie   
6. Welke aanpak adviseert u voor de migratie vanuit onze huidige applicatie naar uw omgeving (‘big bang’, 

gefaseerd of een andere aanpak)? Graag uw advies onderbouwen. 
7. De aanbestedende dienst heeft gekozen voor de onderstaande (voorgenomen) planning: 

Publicatie aanbesteding   : begin februari 2023 
Gereed product/implementatie  : vanaf de zomervakantie 2023 
Livegang factuurverwerking    : eind 2023 
Is deze planning volgens u realistisch?  
Zo nee, waarom niet? Zo ja , waarom wel?  

Welke aanbevelingen heeft u inzake de planning? 
8. Wat zijn volgens u de risico’s en kansen tijdens de uitvoering van de opdracht (vanaf implementatie t/m 

oplevering)  
Wat bent u bij recente implementaties tegengekomen op dit gebied? 

9. Wat ziet u als belangrijkste factoren voor een succesvolle implementatie? 
Algemeen 
10. Wat is volgens u het onderscheidend vermogen van uw organisatie ten opzichte van andere marktpartijen 

en waaruit blijkt dat? 
11. Zijn er volgens u prijs- of kwaliteitsaspecten die uitgevraagd dienen te worden als gunningscriteria? 
12. Welke informatie heeft u nodig van ons in de aanbestedingsfase zodat u een passende inschrijving 

kunt doen? 
13. De kern van de opdracht is het leveren van een applicatie voor het proces van bestellen tot betalen (P2P). 

Zijn er nog andere onderdelen of onderwerpen waarop de leverancier toegevoegde waarde kan bieden 
(bijvoorbeeld inhuur van extern personeel, kaart betalingen)? Zo ja, dit graag toelichten.  

14. Welke ontwikkelingen of innovaties ziet u op het gebied van Purchase-to-Pay op de markt en binnen 
uw eigen organisatie als bruikbaar voor ROC MN?  

Voor de beantwoording van deze vragen kunt u in totaal 5 pagina’s A4 tekst gebruiken. 


