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	Nr. Vraag 
	Antwoord

	

1
	
Is de opdrachtomschrijving helder? Zo niet, waar is verduidelijking nodig en waarom? Wat raadt u aan wel/niet te doen?


	


	

2
	
Zou u alle gevraagde dienstverlening kunnen leveren of enkel een deel? Heeft u daarbij alle expertises zelf in huis of haalt u dat van buiten? Motiveer uw antwoord.

	


	

3
	
Avans denkt erover na om de opdracht (zie paragraaf 1.4) te verdelen in percelen. Zou dit volgens u wenselijk zijn? Zo nee, kunt u dit toelichten? Zo ja, wat zou volgens u een logische indeling zijn? Motiveer uw antwoord.


	





	Nr. Vraag 
	Antwoord

	

4
	
Als we deze opdracht invullen met meerdere partijen en u bent daar een van; hoe zou u de samenwerking met een ander bureau invullen? Heeft u hier ervaring mee? Waar dient Avans rekening mee te houden en wat zijn eventuele risico’s? 
	

	


	

5
	
Welke gegevens zijn volgens u minimaal nodig om een goed beeld van de (omvang van de) opdracht te krijgen en een gedegen inschrijving te kunnen doen? 


	




	

6
	
Heeft u interesse om deel te nemen aan de opkomende aanbesteding en deze opdracht? Zo niet, kunt u dit toelichten?


	


	

7
	
Heeft u kennis van het onderwijslandschap en vindt u kennis van het onderwijslandschap van belang voor deze opdracht? Waarom wel/niet?


	



	

8



	
In welke branches opereert u?


	

	


9
	
Avans wenst uiteindelijk transparante prijsafspraken te maken, waarbij tevens inzichtelijk is hoeveel uren per project zijn ingezet. Op welke wijze kunnen uren inzichtelijk worden gemaakt voor Avans?


	

	

10



	
Op welke wijze zou Avans in de aanbesteding “De Prijs” kunnen uitvragen zodat “appels met appels” worden vergeleken? Ben u voorstander van één gemiddeld tarief of is het wenselijk om te werken met meerdere tarieven en welke onderverdeling in de tarieven is dan volgens u wenselijk?


	



	

11



	
Kan de markt zich onderscheiden in deze dienstverlening, met andere woorden: met welke kwalitatieve gunningscriteria in de aanbestedingsprocedure kan uw onderscheidend vermogen tot uiting worden gebracht?


	



	

12



	
Graag ontvangen wij uw reactie over punten die nog niet aan de orde zijn gekomen en die u wel van belang acht mee te geven. 
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