
 

 

 
Bijlage 9 – Fictief voorbeeld Facturatieproces 

Digitalisering microfilms (IUC20-670) 
 

 

Uitgangspunten bij dit fictieve voorbeeld 

Dit document bevat fictieve bedragen (in euro’s en exclusief BTW) en is uitsluitend bedoeld ter 
verduidelijking van het facturatieproces. Het facturatieproces en de voorwaarden zoals beschreven 
in het Beschrijvend document en bijlagen zijn van toepassing op de Opdracht. 
 
Uitwerking van fictief voorbeeld in tabel 
In dit fictieve voorbeeld wordt er vanuit gegaan dat Opdrachtnemer maximaal gebruikt maakt van 
de facturatie-ruimte. In dit voorbeeld is geen rekening gehouden met prijsindexatie zoals beschreven 

in de concept Raamovereenkomst (bijlage 2). 
 

Maand Maximaal 
% dat 
Opdracht-
nemer mag 
declareren 
 
 
 
(A) 

Totale maximum 
bedrag dat 
Opdrachtnemer 
mag declareren 
aan het eind van 
de betreffende 
maand 
 
(B) 

Fictief 
gefactureerde 
maandbedrag 
door 
Opdrachtnemer 
 
 
 
(C) 

Fictief 
gefactureerde 
totaalbedrag door 
Opdrachtnemer tot 
het eind van de 
betreffende maand 
 
 
(D) 

Fictief resterende 
financiële ruimte 
van de 
Raamovereenkomst  
 
 
 
 
(E) 

Start van 
Opdracht 

- - - - €400.000,- 2 

Na de 1e 
maand 

10% €40.000,- €40.000,- €40.000,- €360.000,- 

Na de 2e 
maand 

20% €80.000,- €40.000,- €80.000,- €320.000,- 

Na de 3e 
maand 

25% €100.000,- €20.000,- €100.000,- €300.000,- 

Na de 4e 
maand 

30% €120.000,- €20.000,- €120.000,- €280.000,- 

Na de 5e 

maand 

35% €140.000,- €20.000,- €140.000,- €260.000,- 

Na de 6e 
maand 

40% €160.000,- €20.000,- €160.000,-1 €240.000,-2 

Na de 7e 
maand 
of later  

Na de beginfase (maand 1 t/m 6 na definitieve gunning) factureert Opdrachtnemer de resterende 
(minimaal) 60%2 van de overeengekomen totaalprijs naar rato nadat Opdrachtgever de 
opgeleverde resultaten/ werkzaamheden heeft goedgekeurd. 

 
Toelichting op dit fictieve voorbeeld 
In dit fictieve voorbeeld wordt uitgegaan van een overeengekomen totaalprijs (c.q. de Inschrijfprijs 

van de winnende Inschrijver)  van €400.000,- exclusief BTW voor de gehele Opdracht. Dat betekent 
dat de maximale waarde van de Raamovereenkomst (ROK) voor de gehele Opdracht en looptijd 
€400.000,- exclusief BTW bedraagt. Zie ook kolom E in de tabel hierboven. 

                                                                 
1 In dit fictieve voorbeeld geldt dat de resterende financiële ruimte van de Raamovereenkomst na de beginfase 
(de eerste zes maanden) gelijk is aan: €240.000,- exclusief BTW (€400.000,- minus €160.000,-). Zie ook de 
vetgedrukte bedragen in de tabel. 
2 De eerste maximaal 40% van de geoffreerde (c.q. overeengekomen) totaalprijs kan Opdrachtnemer tijdens de 
opstartfase (maand 1 t/m 6) na definitieve gunning factureren, de overige minimaal 60% van de geoffreerde 
(c.q. overeengekomen) totaalprijs kan Opdrachtnemer vanaf maand 7 naar rato factureren nadat Opdrachtgever 
de opgeleverde resultaten/ werkzaamheden heeft goedgekeurd. 

 
 

 



In dit voorbeeld was bij aanvang de resterende financiële ruimte van de ROK €400.000,- exclusief 

BTW (kolom E in de tabel). Na de 6e maand na definitieve gunning is er voor €160.000,- exclusief 
BTW gefactureerd en na goedkeuring van Opdrachtgever ook betaald (kolom D in tabel). De 
resterende financiële ruimte van de Overeenkomst bedraagt na de 6e maand €240.000,- exclusief 
BTW3 (kolom E in tabel). Na de beginfase (maand 1 t/m 6 na definitieve gunning) factureert 
Opdrachtnemer de resterende (minimaal) 60%  van de overeengekomen totaalprijs naar rato nadat 
Opdrachtgever de opgeleverde resultaten/werkzaamheden heeft goedgekeurd. 
 

Ter verduidelijking van deze informatie staat het facturatieproces hieronder in grafieken afgebeeld. 
 

 
 

Grafiek 1: procentuele opbouw van facturatievoorbeeld in de beginfase (kolom A in de tabel) 
 
 
 

 
 

Grafiek 2: financiële opbouw van facturatievoorbeeld in de beginfase (kolom B in de tabel) 
 

                                                                 
3 Elke factuur die Opdrachtgever betaalt aan Opdrachtnemer wordt in mindering gebracht op de maximale waarde 
van de Raamovereenkomst. De maximale waarde van de Raamovereenkomst is gelijk aan de overeengekomen 
totaalprijs die Opdrachtnemer met de Inschrijving tijdens de aanbestedingsprocedure heeft ingediend.  
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Grafiek 3: fictief facturatie voorbeeld bij een Inschrijfprijs van €400.000,- excl. BTW (kolom C, D en E in de tabel) 
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