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Als onderdeel van de voorbereiding voor een Europese aanbesteding “Conventioneel Hechtmateriaal”, nodigt Erasmus MC u uit voor deelname aan een marktconsultatie. 


Over het Erasmus MC

Het Erasmus MC is één van de 7 Universitaire Medische Centra in Nederland en behoort met een omzet van ruim € 1,7 miljard en 14.000 medewerkers, tot de grootste en meest veelzijdige academische centra. 

Een gezonde bevolking en excellente zorg door onderzoek en onderwijs. Daarvoor staat het Erasmus MC. Baanbrekend werken, grenzen verleggen en voorop lopen. In onderzoek, onderwijs en zorg. 

Bij ons werken denkers die doen. Gedreven aanpakkers die met veel verstand van zaken de kennis over ziekte en gezondheid vergroten, de diagnostiek en behandeling van zorg verbeteren en voortdurend zoeken naar manieren om te vernieuwen. Zodat we -samen met onze partners- patiënten én mensen met een zorgvraag nog beter kunnen helpen en tegelijkertijd gezonde mensen gezond houden.

Voor meer informatie over het Erasmus MC verwijzen wij u graag naar onze website:
Over Erasmus MC


Doel

Erasmus MC is op zoek naar leveranciers die geschikt conventioneel hechtmateriaal kunnen leveren. 
Het assortiment conventioneel hechtmateriaal bestaat uit de volgende specifieke hechtdraden:

· Atraumatische –en traumatische hechtdraden
· Resorbeerbare hechtdraden
· Ligeerlussen
· Niet resorbeerbare hechtdraden
· Opbergsystemen

De opdracht betreft het leveren van een totaal assortiment conventioneel hechtmateriaal voor een periode van vier jaar. Wij willen hierbij benadrukken dat het Erasmus MC een “partner in de zorg” zoekt. Hier onder wordt verstaan het gezamenlijk werken aan een beheersbare situatie met betrekking tot kwaliteit, beheersbaarheid en kosten. 

Erasmus MC verwacht de Europese aanbesteding in het najaar 2021 te kunnen publiceren en vraagt aan geïnteresseerde leveranciers om deel te nemen aan deze marktoriëntatie.


N.B.: De marktconsultatie is een separaat proces dat wordt uitgevoerd voorafgaand aan een formeel aanbestedingsproces. De marktconsultatie is geen oproep tot deelname en maakt geen deel uit van een pre-kwalificatie procedure en is vrijblijvend. De informatie afkomstig uit de marktconsultatie wordt gebruikt om een goed aanbestedingsproces te kunnen doorlopen. Door middel van het doorlopen van een goed aanbestedingsproces is de kans voor het Erasmus MC  op een passende aanbieding optimaal.

De marktoriëntatie bestaat uit de volgende onderdelen:
· Schriftelijke vragen aan leverancier.
· Eventueel aanvullende schriftelijke vragen aan de leverancier.
· Eventueel een Presentatie door leverancier (mogelijk via Microsoft Teams). In de presentatie gaat de leverancier in op de gestelde aanvullende vragen.
· Eventueel een Dialoog n.a.v. de presentatie en de beantwoording van de vragen.
U wordt verzocht de bijgaande “Vragen aan de leverancier” schriftelijk te beantwoorden. De vragen en uw beantwoording zijn de leidraad voor deze Markconsultatie. 
Schriftelijke vragen aan de leverancier

	Nr. 1: Algemene gegevens
Erasmus MC wenst inzicht te  krijgen in het profiel van geïnteresseerde marktpartijen. U wordt gevraagd de volgende bedrijfsgegevens op te geven:
Naam bedrijf:
Adres bedrijf:
Contactpersoon:


	Nr. 2: Kennis en ervaring product
Erasmus MC wenst inzicht te krijgen in het assortiment conventioneel hechtmateriaal welke  geïnteresseerde marktpartijen kunnen aanbieden.
a. Algemene productbeschrijving
b. Beschrijving van het totale assortiment naar toepassingsgebied.
c. Op welke wijze onderscheidt deze uw conventioneel hechtmateriaal zich van andere leveranciers?
d. Op welke deel assortiment(ten) bent u marktleider in Europa. 
e. Kan u inzicht verschaffen in het aantal re-call procedures in 2019 en 2020?
f. Zijn er (deel) assortimenten welke u niet kunt leveren?
g. Kunt u referenties geven? 

	Nr. 3: Kwaliteit
Erasmus MC wenst inzicht te krijgen in de kwaliteit van de geboden oplossing.
a. Hoe stelt u de kwaliteit vast van uw product?
b. Hoe kan een aanbestedende dienst onderscheidt maken in de beoordeling  van de kwaliteit van de aangeboden conventionele hechtdraden?
c. Hoe borgt u dat de individuele specialist vertrouwen heeft/krijgt in het gebruik van uw hechtmateriaal?

	Nr. 4: Service en ondersteuning
a. Kunt u een beschrijving geven van de service organisatie?
b. Welke ondersteuning voor gebruikers biedt u?
c. Waarin onderscheidt u zich in t.o.v. een collega leverancier(s)?

	Nr. 5: Productontwikkeling
Erasmus MC wenst inzicht te krijgen in de ontwikkelingen die u de komende 4 jaar verwacht op gebied van conventioneel hechtmateriaal. Kunt u uw visie met ons delen?

	Nr. 6: Indien u zelf de (Europese) Aanbesteding mocht opstellen, hoe zou u dit aanpakken?
· Welke procedure stelt u voor?
· Hoe zou u als u de Europese Aanbesteding mocht vormgeven uitvragen?
· Wat is uw visie op het vaststellen en beoordelen van kwaliteit (zoals een Programma van eisen en wensen, gebruikerstest etc.) in een EA procedure?  Kunt u eventueel een voorbeeld indienen?
· Wat is uw visie op het vaststellen en beoordelen van prijs in een EA procedure?
· Welke overige  toegevoegde waarde(n) stelt u voor?

	Nr. 7: Suggesties voor de  Europese Aanbesteding
Welke ideeën en/of suggesties heeft u voor het Erasmus MC voor deze Europese Aanbesteding?




Inschrijven
Wij verzoeken u om de vragen te beantwoorden en uiterlijk op woensdag 23 juni 2021 voor 15:00 uur te versturen via de berichten box van TenderNed.

Datum Presentaties 
Indien Erasmus MC ervoor kiest presentaties en dialoog met de leveranciers te organiseren, wordt u daarover geïnformeerd. De gesprekken zullen dan in de tweede helft van mei plaatsvinden. 

Vragen en opmerkingen
Voor vragen en opmerkingen dient u te communiceren via Tenderned, de berichten module.  
