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Antwoordformulier 
Marktconsultatie Inkoopadviesdiensten



	Naam onderneming
	

	Naam contactpersoon
	

	Functie contactpersoon
	

	Telefoonnummer contactpersoon
	

	Email contactpersoon
	




	Vraag 1
	Welke (actuele) markt-/brancheontwikkelingen vindt u als expert relevant voor hWh en HDSR om mee te nemen in de voorbereidingen van deze aanbesteding? En waarin verschillen de inkoopadviesbureaus zich van elkaar volgens u?

	Antwoord:
	




	Vraag 2
	Moet naar uw mening op enige wijze rekening gehouden worden met de gevolgen van de coronacrisis? Zo ja: op welke wijze? 

	Antwoord:
	




	Vraag 3
	hWh en HDSR voeren deze aanbesteding samen uit en contracteren samen één partij. Wij vinden dat dit geen ‘onnodige samenvoeging’ (AW 1.5) is. Bent u het daarmee eens?

	Antwoord:
	




	Vraag 4
	hWh en HDSR zijn op zoek naar organisaties die in staat zijn volledig eigenaarschap nemen over de aanbestedingen die aan hen worden uitbesteed. Dit is dus meer dan sec een detacheringsbureau van personeel. Aan welke kerncompetenties denkt u hierbij?

	Antwoord:
	




	Vraag 5
	De ervaring en mede daardoor de visie van hWh en HDSR is dat ‘de persoon’ die de aanbesteding begeleidt en uitvoert bepalend is voor het slagen van een aanbesteding met als resultaat een werkbaar contract en tevreden interne klant binnen hWh en HDSR. Het inzetten van de persoon met de juiste kennis, ervaring en competenties is daarmee dus een heel bepalend en belangrijk onderdeel van de opdracht volgens hWh en HDSR. 

Kun u zich in deze visie vinden? Zo niet, het verzoek uw antwoord te motiveren.
Zo ja, hoe zien volgens u (de elementen) in de voorwaarden en gunningscriteria eruit op basis waarvan hWh en HDSR deze visie kunnen realiseren binnen de opdracht?

	Antwoord:
	






	Vraag 6
	Welke verdere geschiktheidseisen én gunningscriteria  adviseert u om op te nemen? Welke vooral ook niet? Voor beide vragen geldt, waarom?

	Antwoord:
	




	Vraag 7
	Graag nemen wij uw positieve dan wel negatieve ervaringen omtrent voorgaande aanbestedingen van inkoopadviesdiensten mee in onze voorbereiding. Welke do’s en don’ts kunt u met ons delen?

	Antwoord:
	




	Vraag 8
	hWh en HDSR wensen een raamovereenkomst aan te gaan voor het projectmatig uitbesteden van (met name Europese) aanbestedingen op basis van een vaste prijs (resultaatsverplichting). 

i) Welke do’s en don’t kunt u ons meegeven in het aangaan van zo’n raamovereenkomst? En waarom?
ii) Welke randvoorwaarden moeten hWh en HDSR zeker stellen voordat u de nadere opdracht voor het uitvoeren van een aanbesteding op basis van een resultaatsverplichting kunt uitvoeren? 
iii) Welke tips en suggesties heeft u om de risico’s beheersbaar (o.a. de kosten) te houden die bij het uitvoeren van aanbestedingen op basis van een resultaatverplichting natuurlijk aanwezig zijn, zowel voor u als voor hWh en HDSR?
iv) Welke categorieën aanbestedingen bestaan volgens u bij het projectmatig uitbesteden van aanbestedingen? 

	Antwoord:
	




	Vraag 9
	De aanbestedende diensten zijn voornemens één marktpartij te contracteren voor het projectmatig uitbesteden van aanbestedingen. Deze marktpartij kan waar nodig qua expertise onderaannemers inzetten voor bepaalde specifieke aanbestedingen. 

Wat is uw ervaring en mening over deze constructie voor een raamovereenkomst inkoopadviesdiensten?

	Antwoord:
	




	Vraag 10
	hWh wenst tevens een raamovereenkomst aan te gaan voor het inhuren van capaciteit op uurbasis van inkopers en contractmanagers.

i) Welke do’s en don’t kunt u ons meegeven in het aangaan van zo’n raamovereenkomst? En waarom?
ii) Er worden in aanbestedingen verschillende prijsmodellen gebruikt voor het bepalen van het uurtarief. Bijvoorbeeld aan maximumtarieven per perceel/functieprofiel, (gedeeltelijke) bandbreedtes perceel/functieprofiel of de mogelijkheid om vrij (marktconform) een uurtarief aan te bieden.
a. Welk prijsmodel(len) adviseert u, als de te leveren kwaliteit de focus zou moeten hebben?
b. Waarom adviseert u dit prijsmodel? Wilt u bij uw motivering stil staan bij de genoemde voorbeelden?

	Antwoord:
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	Vraag 11
	Op welke wijze moeten wij volgens u individuele behoeften / diensten uit hoofdstuk 4 (zie pagina 9, exclusief punt a) verwerken in de raamovereenkomst (in ieder geval qua voorwaarden en kosten)? 

En moeten wij deze onderdelen een plek geven in de gunningscriteria? Zo nee, waarom niet? Zo ja, waarom en op welke wijze?

	Antwoord:
	





	Vraag 12
	Heeft u tenslotte nog zaken gemist in deze vragenlijst? Graag vernemen wij deze hier van u.

	Antwoord:
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