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U wordt verzocht de antwoorden toe te lichten. 

	
	Vraag

	VRAAG 1
(TOEPASBAARHEID)
	Saxion denkt erover na om Light as a Service in te zetten voor meerdere doeleinden (bijvoorbeeld meten bezettingsgraad, temperatuur, luchtkwaliteit etc.). Welke voorkeur heeft geïnteresseerde ten aanzien van het combineren van de genoemde doeleinden? Verzoek om de voorkeur of voorkeuren met argumenten te onderbouwen vanuit de mening van geïnteresseerde. 

	Antwoord
	




	VRAAG 2
(FINANCIEEL)
	a) Wat zijn de voordelen dan wel nadelen volgens geïnteresseerde bij het inzetten van Laas. Denk hierbij aan het soort besparingen, het verdienmodel en het te bepalen kantelpunt tussen LaaS en zelf kopen.

b) Geïnteresseerde wordt gevraagd om op basis van de gegeven informatie in hoofdstuk 1.7 (info locatie Epy Drost) een inschatting te maken van de te maken kosten van start implementatie tot maandkosten bij een LaaS oplossing versus een “reguliere” aanschaf van Led verlichting binnen een door geïnteresseerde geadviseerde contractperiode. Graag ook aangeven hoe de procentuele verhouding is binnen de servicekosten van materialen/middelen/service kracht etc.. 

	Antwoord
	Ad a) tekstueel antwoord



Ad b) een separate berekening kan als bijlage worden toegevoegd




	VRAAG 3
(INNOVATIE & TECHNIEK)
	Welke trends en ontwikkelingen binnen de branche zijn naar uw mening (zowel positief als negatief ) van invloed op dienstverlening ten aanzien van verlichtingsvraagstukken? Op welke wijze kan Saxion naar uw mening meebewegen met deze ontwikkelingen op de markt? Denk hierbij ook aan het toekomstbestendig zijn van technische componenten waar de verlichting uit bestaat. 

	Antwoord
	





	VRAAG 4
(TOEGEVOEGDE WAARDE & DUURZAAMHEID)
	Is er naar mening van geïnteresseerde een toegevoegde waarde(s) te beschrijven ten aanzien van LaaS voor Saxion op het gebied van energiebesparing en circulariteit? Is er nog meer toegevoegde waarde voor Saxion te behalen? Graag een zo uitgebreid mogelijk antwoord.

	Antwoord
	





	VRAAG 5
(LESSONS LEARNED)
	Welke “lessons learned” uit andere inkooptrajecten dan wel aanbestedingen zou u aan Saxion willen meegeven om een afgewogen keuze te kunnen maken? Verzoek om zowel positieve als negatieve punten toe te lichten met argumenten en concrete voorbeelden. Denk hierbij aan de duur van de overeenkomst en de software component (indien van toepassing).

	Antwoord
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