
 

 
Vragenlijst marktconsultatie De Leijgraaf  

Betreft:  aanbesteding Boeken/licenties 

 

Bedrijfsnaam:  

Ingevuld door:  

Telefoonnummer:  

E-mail adres:  

 

Inleiding: 

De Leijgraaf  is voornemens een opdracht via een Europese aanbesteding op de markt te zetten voor 

levering van bedrukte Boeken en boeklicenties. Het gaat hierbij om boeken en licenties voor o.a. 

studenten, subsidietrajecten (kansarme jongeren of inburgeraars) en commerciële projecten 

(zakelijke klanten) welke worden betaald door De Leijgraaf en worden besteld door medewerkers 

van De Leijgraaf maar ook door studenten. Boeken die besteld worden zijn zeer divers.  

NB: Boeken die zowel worden besteld als betaald door studenten zelf vallen buiten de scope van deze 

aanbesteding. 

Voorbeelden van uitgeverijen/tussenpersonen waar De Leijgraaf in 2019 boeken/licenties heeft 

besteld: 

Bol, Deviant, Noordhoff, Intertaal, Explain, Spectrum, Sarphati, Edu-Actief, NL Actief, Boom, 
Kleurrijker, Brinkman, BSL, Codename Future, Convoy, Coutinho, De wereld van de ondernemer, 
EduAktueel, Educatieve Uitgeversgroep, Europea Lehrmittel Verlag, Freeman, Gerrickens uitgeverij, 
Graviant Educatieve, Instruct, Kosmos, Malmberg, Mijnbestseller, OVD, Quirijn, SWP, Thieme, 
uitgeverij voor bijzondere wetten, Universitaire Pers Leuven, Van Ditmar Boekenimport, VBK Media, 
Eenvoudig communiceren, Appel, Atlas Contact, De Bezige Bij, Die Keure N.V.,  Koninklijke Pbna, 
LWEO, Prometheus, De Ronde Tafel, Scriptum, Single Uitgeverijen, Stichting Voedingscentrum 
Nederland, Pica, Vandorp Uitgevers, Thema, Vbk Media, De vrije uitgevers, Centraal boekhuis, 
Coutinho. 

 

De Leijgraaf wil graag van u weten hoe in dit marktsegment een bestek kan worden samengesteld 

met daarin de ‘op de markt afgestemde vragen’. Om dit goed te kunnen doen, en u geen onnodig dik 

bestek voor te leggen, willen wij graag uitvoerig worden voorgelicht door u en zal onderstaande 

vragenlijst daarbij als leidraad dienen. Hierna vindt mogelijk een vervolggesprek plaats. Wij gaan er 

van uit dat dit ook in uw belang is. 

Wilt u deelnemen aan deze marktconsultatie dan verzoek u ik vriendelijk de ingevulde vragenlijst 

vóór 15-05-2020 te retourneren aan Sonja van Puijenbroek op sonja.puijenbroek@leijgraaf.nl.  

Probeer uw antwoorden zo concreet mogelijk en kort en bondig te formuleren.  

Relevante antwoorden op de vragen in de marktconsultatie worden verwerkt in de 

aanbestedingsstukken. Niet relevante antwoorden worden niet verder gecommuniceerd.  

Uw antwoorden, ideeën, en anderszins die concurrentiegevoelige informatie bevatten zullen niet 

worden gecommuniceerd met andere marktpartijen. U kunt desgewenst de tekst die volgens u 

concurrentiegevoelige informatie bevat voorzien van een afwijkende kleur. 

De marktpartijen die worden benaderd voor marktconsultatie ontvangen dezelfde vragenlijst.  



 

Vragen: 

1.  Waar ligt uw grootste expertise en/of 
markt. 

 

2.  Zie lijst met uitgeverijen bovenaan de 
vragenlijst. Kunt u alle boeken/licenties 
hiervan leveren? Zo niet welke soort niet? 

 

3.  In een aantal gevallen is rechtstreeks 
bestellen bij de uitgeverij noodzakelijk 
omdat anders de kosten van de 
boeken/licentie te hoog worden. Hoe staat 
u ertegenover dat u hierin geen 
exclusiviteit heeft? Wat vindt u hierin 
reëel? 

 

4.  Het begrip ‘grijze uitgeverijen’ wordt in de 
markt veelvuldig gebruikt. Het betreft niet-
reguliere uitgeverijen maar verder is het 
begrip niet concreet. Welke soort 
uitgeverijen vallen hier volgens u onder en 
hoe is dit concreet te maken voor de 
aanbesteding? 

 

5.  Welke bijzonderheden dienen voor grijze 
uitgeverijen te worden opgenomen in de 
aanbesteding? B.v. opslag op de 
uitgeverijadviesprijs, langere levertijd, etc. 

 

6.  Hoe kan de uitgeverijadviesprijs van grijze 
uitgeverijen worden vastgesteld? 

 

7.  Hoe staat u tegenover het toepassen van 1 
kortingspercentage voor alle boeken en/of 
licenties onafhankelijk van de hoeveelheid 
per bestelling (geen staffelkorting)? 

 

8.  Zijn de namen van de uitgeverijen 
voldoende om een totaal korting/opslag 
voor uw inschrijving te bepalen of heeft u 
meer informatie nodig? 

 

9.  Hoe staat u er tegenover wanneer de 
bezorgkosten bij het kortingspercentage 
inbegrepen dienen te zijn? 

 

10.  Kunt u licenties bestellen/leveren via de 
ECK route? 

 

11.  Welke oplossingen zijn er mogelijk indien 
de ECK route niet mogelijk is? 

 

12.  Boeken en licenties worden bij De Leijgraaf 
ook besteld door Studenten terwijl De 
Leijgraaf de factuur hiervan ontvangt. Heeft 
u mogelijkheden voor deze bestelwijze en 
wat is daar minimaal voor nodig? 

 

13.  Welke mogelijkheden zijn er om de 
facturatie, in geval studenten bestellen, te 
stroomlijnen, waardoor het zo min mogelijk 
werk is voor De Leijgraaf? 

 



 

14.  Wat zou voor u een reden kunnen zijn (eis, 
methode) om géén inschrijving uit te 
brengen? 

 

15.  Wie ziet u voor deze aanbesteding als 
directe concurrenten in deze branche? 

 

 

 


