Bijlage B.	Checklist opbouw offerte

Uw offerte dient te worden ingediend via TenderNed. Gelieve dit formulier te ondertekenen en in te dienen bij uw offerte op TenderNed.

	Check
	Opnemen

	
	- Bijlage B

	
	- Bijlage C

	
	- Bijlage E 1

	
	- Bijlage E 2

	
	- Bijlage F 1

	
	- Bijlage F 2



Akkoordverklaring:
	Gaat akkoord met de eisen in bijlage D.
	





	Naam (rechtsgeldig ondertekenaar)
	

	Functie (rechtsgeldig ondertekenaar)
	

	Volledige naam en rechtsvorm organisatie
	

	Plaats en datum
	

	Handtekening

	






Bijlage E1. Formulier Prijsaspect I en II


	
Kortingspercentage methodisch materiaal “Folio / gedrukt materiaal” (op uitgeversadviesprijs)


	





	
Kortingspercentage methodisch materiaal “Educatieve software” (op uitgeversadviesprijs)


	





Één kortingspercentage per vakje invullen, en max 2 decimalen!


	Naam (rechtsgeldig ondertekenaar)
	

	Functie (rechtsgeldig ondertekenaar)
	

	Volledige naam en rechtsvorm organisatie
	

	Plaats en datum
	

	Handtekening

	




Bijlage E2.	Formulier Prijsaspect III Schoolbenodigdheden

De Kernlijst is vermeld in de bijgevoegde Excelsheet en omvat de volgende groepen:
A:	Administratie
[bookmark: _GoBack]B:	Bureau-accessoires
C:	Papier/enveloppen
D:	Opbergen/archiveren
E:	Bordmaterialen
F:	Cahiers/schriften
G:	Schrijfbenodigdheden
H:	Tekenbenodigdheden
I:	Verf
J:	Scharen
K:	Lijm en kleefstoffen
L:	Papier en karton
M:	Overig

	
Totaalprijs Kernlijst (overnemen uit excelbestand:


	
€ 




Exelbestand ook bijvoegen!

	Naam (rechtsgeldig ondertekenaar)
	

	Functie (rechtsgeldig ondertekenaar)
	

	Volledige naam en rechtsvorm organisatie
	

	Plaats en datum
	

	Handtekening

	




Bijlage F.	Formulieren Open vragen / Wensen

	F1. Open vraag 1. Visie digitale differentiatie   	Let op: Beantwoording anoniem (zie paragraaf 3.5.2)

	Inschrijver geeft zijn visie op het gebruik van digitale differentiatie onderverdeelt in drie aspecten. 

	




























































F1. Open vraag 1. Visie digitale differentiatie   – pagina 2


































































F1. Open vraag 1. Visie digitale differentiatie   – pagina 3



































































	F2. Open Vraag 2. Risico’s 			Let op: Beantwoording anoniem (zie paragraaf 3.5.2)

	Geef in een beschrijving van maximaal 2 pagina’s A4 de risico’s die u ziet.

	































































Open Vraag 2. Risico’s- Pagina 2





































































