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Vragen aan de markt
Het doel van deze marktconsultatie is om marktpartijen te laten meedenken over de wijze waarop Cedris de aanschaf van Werkkleding en –schoenen het beste kan organiseren.
Onderstaand treft u de vragenlijst aan. De vragenlijst is ook separaat als Word document toegevoegd.
	Bedrijfsnaam:
	

	Contactpersoon:
	

	E-mailadres contactpersoon:
	

	Telefoonnummer contactpersoon:
	



	Vraag 1
	Introductie van uw organisatie:
(maximaal 0,5 A4)

	Antwoord:
	







	Vraag 2
	Welke mogelijkheden heeft leverancier om een systeemkoppeling te maken om het bestelproces efficiënter, betrouwbaarder en goedkoper te laten verlopen?

	Antwoord:
	







	Vraag 3
	Hoe kijkt leverancier aan tegen terugname van afgedragen materiaal (kleding) en welke mogelijkheden zijn hierin?

	Antwoord:
	







	Vraag 4
	Op welke wijze kan een leverancier leden ontzorgen indien zij door de aanbesteding van leverancier moeten switchen? Wat zijn daarin de mogelijkheden? Denk bijvoorbeeld aan uniforme uitstraling binnen het bedrijf, voorraden etc. 

	Antwoord:
	







	Vraag 5
	Op welke wijze kan de leverancier levertijden garanderen en wat is daarin uw visie? Hoe kan de leverancier de leden optimaal hierin bedienen vanuit een realistisch oogpunt en voldoen aan de verwachtingen die de leverancier creëert onder de leden? 

	Antwoord:
	







	Vraag 6
	Welk termijn acht u als leverancier redelijk voor het leveren van spoed bestellingen, de standaard collectie en maatwerk?

	Antwoord:
	







	Vraag 7
	Wat is uw visie ten aanzien van het aanbieden van kleding gemaakt van gerecyclede materialen (circulair) en in hoe verhoudt dit zich in prijs en kwaliteit ten opzichte van conventionele kleding?

	Antwoord:
	







	Vraag 8
	Duurzaamheid wordt gezien als een belangrijk aspect. Op welke wijze kan de leverancier zich hiervoor inzetten buiten het gebruik van gerecyclede/duurzame materialen om?  

	Antwoord:
	












	Vraag 9
	Cedris hecht o.a. waarde aan het laten deelnemen van regionale/lokale leveranciers op deze aanbesteding. Op welke wijze kan Cedris haar aanbesteding vormgeven zodat regionale/lokale leveranciers zich aansluiten bij een landelijke leverancier om zo de leden van Cedris te bedienen? Hoe kijkt leverancier aan tegen deze doelstelling?

	Antwoord:
	







	Vraag 11
	De leden zien een gemeenschappelijk belang in de passessie. Passessies voorkomen het doen van onjuiste bestellingen of het retourneren van producten. Hoe kijkt de leverancier aan tegen het faciliteren van deze passessie zowel bij aanvang van het contract als gedurende de looptijd van de overeenkomst? (denk u hierbij aan tarifering, wederzijdse belangen, planning etc.)  

	Antwoord:
	







	Vraag 12
	Welke kansen c.q. oplossingen ziet leverancier om op verantwoorde wijze om te gaan met bestaande collecties en merken kleding en de wens van organisaties om deze te continueren?  

	Antwoord:
	







	Vraag 13
	Welke veiligheidsnorm(en) acht u noodzakelijk voor de werkkleding- en schoenen?

	Antwoord:
	







	Vraag 14
	Wat wilt u Cedris meegeven ten aanzien van de op te starten aanbestedingsprocedure?  

	Antwoord:
	[bookmark: _GoBack]






	Vraag 15
	Cedris zal, naast deze aanbesteding, ook een aanbesteding uitvoeren voor de Groengereedschappen en PBM’s. Deze aanbesteding zal in het najaar gepubliceerd worden op Tenderned.
Welk advies kunt u Cedris meegeven op welke wijze Cedris de productgroep PBM’s (in casu handschoenen, gehoorbescherming, veiligheidsbrillen, zaagbroeken etc.) het beste ‘in de markt kan zetten’? 

	Antwoord:
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