[bookmark: _GoBack]Bijlage 2: Antwoordenformulier

A. Uw Bedrijf
	Vragen over uw bedrijf
	[bookmark: __DdeLink__1191_775727195]Antwoorden

	A1
	Wat zijn de N.A.W. gegevens van uw bedrijf?
· Hoofdkantoor:
· Lokale vestigingen in Nederland of de vestiging voor de Nederlandse markt:
	

	A2
	Wie is/zijn de contactperso(o)n(en) voor de beantwoording van deze marktconsultatie? *Vermelding van naam, functie, email en telefoon.
	



[bookmark: _Toc32419305]B. Bedrijfsinformatie
In de tweede fase van de marktconsultatie wordt een aantal ‘Diepte Interviews’ uitgevoerd. Daarvoor wordt na de schriftelijke vragenronde een aantal organisaties/experts geselecteerd op basis van complementariteit van kennis en dienstverlening. Het doel hiervan is zo breed mogelijke relevante kennis te vergaren.
	Vragen met betrekking tot uw bedrijfsprofiel en deelname aan de tweede fase
	Antwoorden

	B1
	In welke domeinen heeft u uw dienstverlening?
	

	B2
	Wat is uw ervaring in verwerking van (satelliet) beeldmateriaal en andere ruimtelijke data?
	

	B3
	Wat is uw ervaring in classificatie met behulp van machine learning of deep learning voor signalering, kaartbijhouding en statuskenmerken van het object;
	

	B4
	[bookmark: _heading=h.2grqrue]Heeft u domeinkennis van Ecotopen?
	

	B5
	Beschrijf 3 door uw bedrijf uitgevoerde projecten die relevant kunnen zijn voor deze marktverkenning?
	

	B6
	Staat u open voor een diepte-interview van maximaal 1,5 uur?
	

	B7
	Heeft uw bedrijf interesse om mee te doen aan de volgende fase van Proof-of-Concepts?
	

	B8
	Heeft u alle relevante expertise in huis of gaat u samenwerken?
	




[bookmark: _Toc32419306]C. Kritische succesfactoren voor de vervaardiging van de producten 
We horen graag uw mening over kritische succesfactoren bij de vervaardiging van de producten zoals vermeld in het marktconsultatiedocument. Deze kunnen we gebruiken bij het aanscherpen van de uitvraag en de beoordelingscriteria voor de offertes bij de Proof-of-Concepts. We vragen nadrukkelijk geen Plan van Aanpak voor de vervaardiging van de producten. Dat komt later aan de orde bij de uitvraag voor de Proof-of-Concepts. 
	Wat zijn kritische succesfactoren voor de Graslandbeheerkaart?
	Antwoorden

	C1-G
	Verwerking van beeldmateriaal en andere ruimtelijke data
	

	C2-G
	Classificatiemethodes
	

	C3-G
	Validatie van het product
	

	C4-G
	Te behalen kwaliteit; betrouwbaarheid en herhaalbaarheid
	

	C5-G
	Domeinkennis graslandbeheer
	

	C6-G
	Opschaling (landelijke monitoring)
	

	C7-G
	Kennisoverdracht van product en werkwijze naar RWS
	

	C8-G
	Goed opdrachtgeverschap
	

	C9-G
	Overig, te weten:
	





	Wat zijn kritische succesfactoren voor de Signaleringskaart?
	Antwoorden

	C1-S
	Verwerking van beeldmateriaal en andere ruimtelijke data
	

	C2-S
	Classificatiemethodes van veranderingen: rekening houden met een de huidige werkwijze van visuele detectie van veranderingen (en bijhouding) naar een automatische veranderingsdetectie
	

	C3-S
	Validatie van het product
	

	C4-S
	Te behalen kwaliteit; betrouwbaarheid en herhaalbaarheid
	

	C5-S
	Domeinkennis Vegetatiestructuurkaart
	

	C6-S
	Opschaling (landelijke monitoring)
	

	C7-S
	Kennisoverdracht van product naar RWS
	

	C8-S
	Goed opdrachtgeverschap
	

	C9-S
	Overig, te weten:
	



	Wat zijn kritische succesfactoren voor de Bijhouding Vegetatiestructuurkaart?
	Antwoorden

	C1-B
	Verwerking van beeldmateriaal en andere ruimtelijke data
	

	C2-B
	Aanpassing objecten in klasse en geometrie: rekening houden met jarenlange ervaring van handmatige bijhouding naar een automatische kaart update
	

	C3-B
	Validatie van het product
	

	C4-B
	Te behalen kwaliteit; betrouwbaarheid en herhaalbaarheid
	

	C5-B
	Domeinkennis Vegetatiestructuurkaart
	

	C6-B
	Opschaling (landelijke update)
	

	C7-B
	Kennisoverdracht van product naar RWS
	

	C8-B
	Goed opdrachtgeverschap
	

	C9-B
	Overig, te weten:
	




