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Graag de telefoon uitzetten 



• Marjolein van Ruler 

• Simon Voorberg 

• Chris Pfeiffer 

• Remco Ijsselstijn 

• Jeroen de Heij 

• Addy de Jong 

• Dennis Claessen 
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Wie zijn wij: 



• Keringenteam 1 is verantwoordelijk voor het laten 
uitvoeren van al het onderhoud (Civiel, WTB, E en IA) aan 
de Maeslantkering en de Hartelkering.  
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Verantwoordelijkheid Keringen 1 



 

• Voorstelronde (naam + bedrijf + functie). 
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Wie zijn jullie? voorstelrondje, wie 
is wie? 



• Presentatie wordt op Tenderned geplaatst 
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Mededelingen 



 

- Marktpartijen vroegtijdig informeren 

- Klankborden met marktpartijen  

- Verdere invulling van de samenwerking 
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Doelstellingen  
Informatiebijeenkomst 



• Project DECODE aanpak 

• DOEN gedachtengoed 

• Klankborden  

– Samenwerking 

– Fase 1 

– Fase 2 

– Fase 3 

– Fase 4 
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Onderwerpen 
 



9 RWS BEDRIJFSVERTROUWELIJK 

 

Toelichting Scope Project Decode: 
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Toelichting Scope Project Decode: 



Beeld RWS van aanbestedingsproces 

  Start       Einde 

 Fase 1 
Sept 2019 
6-8 weken 

Fase 2 
3-5 weken 

Fase 3 
8-10 weken 

Fase 4 
Dec 2020 

Van X naar 5 Van 5 naar 3 Van 3 naar 1 Contractvorming 
en prijsvorming 
in samenwerking 

Geen prijs 
 

Geen prijs Prijs 5% 
meewegen 

Pre award fase. 
Definitieve 
gunning aan het 
einde van deze 
fase 



Fase 1 concept 
• Start met Tender Start up (TSU) 

• Selectiecriteria 
– Op dit moment overweegt Rijkswaterstaat PPO Keringen 1  de 

volgende criteria: 

 • Projectmanagement in de bouwsector bij opdracht 
 met omvang van € 3.000.000,- tot € 4.500.000,-. 

 • Conserveringswerkzaamheden in de natte- 
 infrastructuur 

 • Installatietechniek in de natte-infrastructuur 

 

• Visiedocument DOEN 
– RWS moet o.b.v. het document kunnen bepalen dat een 

gegadigde DOEN-gedachtengoed doorgrond, begrijpt en 
onderschrijft.  

 



Fase 2 concept  

• Start met TenderFollowUp (TFU) 

– Doel 

 Bespreken opzet fase 2 

• Uitvoeren van assessment “samenwerking” door 
onafhankelijke partij 

 



Fase 3 

• Start met TenderFollowUp (TFU) 

– Doel 

 Bespreken opzet fase 3 

 

• Dialooggesprekken 

– Doel 

 Producten fase 3 



Producten Fase 3 concept 

  
Gunnings - 
Criteria fase 3 

 
Product 

 
Belangrijke aandachtspunten voor de 
Opdrachtgever 

 
In hoeverre leidt de 
voorgestelde aanpak Prijs 
tot een acceptabele prijs. 
Daarbij dient het 
onderdeel van : eerlijk 
geld voor eerlijk werk van 
het DOEN gedachte goed 
centraal te staan 

 
Plan van aanpak Prijs 

 
Mate van transparantie bij het tot stand 
komen van de prijs. 
  
Mate waarin het DOEN gedachtegoed 
wordt doorgevoerd in het inkoopproces.  
  
Mate waarin inzicht wordt verkregen over 
het proces van begroting tot werkelijke 
kosten. 
Risico 
Winst 
  
Mate waarin het gekozen tijdspad om tot 
een prijs te komen bijdraagt aan het 
DOEN gedachtegoed 
  
Overige 
  
  



Producten Fase 3 concept 

  
Gunnings - 
Criteria fase 3  

 
Product  

 
Belangrijke aandachtspunten voor de 
Opdrachtgever 

 
In hoeverre doorgrondt en 
onderschrijft de 
inschrijver het DOEN 
gedachte goed 

 
Uitwerking Visiedocument 
DOEN! 

 
Maximale klantwaarde 
  
Leren 
  
Samenwerken in de keten 
 
Borging 
  
Overige 



Producten Fase 3 concept 

  
Gunnings - 
Criteria fase 3  

 
Product  

 
Belangrijke aandachtspunten voor de 
Opdrachtgever 

 
In hoeverre leidt de 
voorgestelde aanpak fase 
4 tot optimale invulling 
van het DOEN 
gedachtegoed 

 
Plan van aanpak fase 4 

 
Samenwerking: Hoe kom je tot goede 
samenwerkingsafspraken? Hoe borg je de 
samenwerkingsafspraken gedurende het 
project? 
  
Maximale klantwaarde: 
Wat betekent maximale klantwaarde? 
Hoe komt maximale klantwaarde tot 
stand? 
  
Fasering: welke structuur/fasering past 
het beste bij fase 4 



Producten fase 3 concept 

• Prijsvorming (telt mee voor 5%) 



Fase 4 concept 

• Start met een TFU 

• Gezamenlijke invulling 



Aandachtspunten 

• Projectteamleden hebben meerdere contracten in 
voorbereiding/uitvoering 

• Voorlopige vaste dagdelen voor project DeCoDe 

– 1 Maandag 

– 2 nader in te vullen 

• Locatie: bij voorkeur keet MLK noord 

• Idee: periodiek langere periodes (enkele dagen) 
continue samenwerking 



Het DOEN-gedachtegoed 
 
- Beproefde methode: Nijkerkerbrug 
- Sluit aan bij de Marktvisie 
-  

 

Optimale 
samenwerking 

Werken vanuit de 
bedoeling 



Aanneemsom 
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        & Eisenset 

Ontwerp 

Maak samen de puzzel 



 



 



Klankborden  

• Fase 1 

– Selectie criteria 

– Visie document 

• Fase 2 

– Assessment samenwerking 

• Fase 3 

– Producten 

– Prijs 

• Fase 4 
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