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1) In hoeverre zou dit project voor uw bedrijf, op basis van de projectdoelstelling, een interessant project kunnen zijn? 

2) Hoe kijkt u aan tegen de ambities van een “zo veel mogelijk:

a) energieneutrale
b) circulaire (incl. standaardisering van onderdelen)
c) onderhoudsarme brug?”
Vindt u deze ambities haalbaar / uitvoerbaar? Wat is voor opdrachtnemer nodig om hier een goede invulling aan te geven? 
3) Hoe kijkt u aan tegen de ambitie van zo “weinig mogelijk overlast voor gebruiker / omgeving (d.m.v. mobiliteitsmanagement en burgerparticipatie)”? Wat is voor opdrachtnemer nodig om hier een goede invulling aan te geven?
4) Wat vindt u het (voorlopige) aantal en de aard van de gunningscriteria (4 criteria te weten: energieneutraal, circulair, onderhoudsarm en weinig overlast voor gebruiker/omgeving)? Vindt u het stellen van de gunningscriteria (die nog wel nader moeten worden uitgewerkt) op deze wijze relevant en onderscheidend genoeg of zou u dit op een andere wijze invullen rekening houdend met de ambities van Provincie Noord-Holland voor dit project? 
5) Wat vindt u van de gekozen procedure: ‘concurrentiegerichte dialoog’? 
6) Hoe zou u een 1e dialoogronde willen inrichten met als eindresultaat een door u opgesteld product op basis waarvan door beoordeling en selectie het aantal deelnemende partijen wordt teruggebracht (“trechterproduct”)? Wat voor product zou dit volgens u moeten zijn en hoe zou het er uit moeten zien? 
Hoeveel partijen vindt u dat er d.m.v. selectie door moeten gaan naar een 2e dialoogronde?
7) Welke onderwerpen zou u in elk geval in gesprekken van een 2e dialoogronde aan de orde willen laten komen? 
8) Welke eisen / ambities van de projectdoelstelling zou u functioneel gespecificeerd (meer oplossingsvrijheid) willen hebben? En welke technisch gespecificeerd (meer inhoudelijk uitgewerkt)? (Hierbij wel uitgaande van een duidelijke afbakening van de projectscope door opdrachtgever).
9) Op welk moment in de procedure zou u een definitief contract willen ontvangen (begin 1e dialoogronde / begin 2e dialoogronde / einde dialoogrondes / anders? Kunt u dit toelichten?
10) Heeft u de voorkeur voor een (reëel) plafondbedrag, (reële) vaste prijs of “geen prijs” bij het contract? Waarom? 
En in welke mate zou volgens u de prijs mee moeten tellen in de beoordeling (bij keuze vaste prijs niet van toepassing)?
11) Wat vindt u een redelijke doorlooptijd van de aanbestedingsfase voor uw bedrijf? Rekening houdend met de innovatieve onderdelen, maar ook met uw bedrijfsvoering. Kunt u dit toelichten?
12) Welke risico’s ziet u, voor uw bedrijf en het project op basis van de projectdoelstelling? 

13) Welke kansen ziet u, voor uw bedrijf en het project op basis van de projectdoelstelling? 
14) Heeft u nog vragen / opmerkingen die u naar aanleiding van deze marktconsultatie wilt delen met PNH?
15) Bent u bereid uw antwoorden in een gesprek nader toe te lichten? Zo ja, gaat uw voorkeur uit naar 5 december of 7 december?






Pagina 1 van 2

image1.jpeg




image2.jpeg
W0 . .
Provincie
b Noord-Holland




