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Vragen aan de markt

De opdracht bestaat uit de realisatie van zonneweideprojecten op alle rwzi's. HHNK kan besluiten deze opdracht op verschillende manier aan de markt voor te houden, zoals:
a) één ongedeelde opdracht, dus realisatie op alle locaties door één marktpartij;
b) één aanbesteding waarbij de opdracht wordt verdeeld in meerdere percelen (ieder perceel = 1 rwzi);
c) één aanbesteding waarbij de opdracht wordt verdeeld in clusters van percelen (bijv. 3 à 4);
d) meerdere aanbestedingen die volgtijdelijk worden geplaats waarbij de opdracht is verdeeld in clusters van percelen.
Optie a) is niet haalbaar, we zijn als aanbestedende dienst gehouden een opdracht niet onnodig samen te voegen (clusterverbod) om de toegang tot een overheidsopdracht voor het MKB niet te verzwaren. Opties b, c en d blijven dus over.

Vraag 1
Op welke wijze kunnen wij de opdracht het beste op de markt zetten? Als u meerdere opties ziet dan door ons aangegeven mag u die uiteraard ook beschrijven.
 
Vanuit het oogpunt van OG is het wenselijk om het beheer & onderhoud van de zonneweides door de ON te laten uitvoeren die ook de installaties geleverd heeft. De ervaring heeft ons geleerd (bevestigd door collega-waterschappen) dat realisatie + beheer & onderhoud in één opdracht minder aantrekkelijk is voor de markt en leidt tot minder of geen inschrijvingen op aanbestedingen waarbij dit wordt gehanteerd. Een optie is dus om het beheer & onderhoud apart te houden van realisatie. Voor waterschappen is beheer & onderhoud van zonneweides geen corebusiness, daarvoor moeten dus externe partijen ingeschakeld worden.

Vraag 2
Wat is uw visie op beheer & onderhoud van pv-installaties, hoe kunnen wij dat het beste in de markt zetten?

Beheer & onderhoud bij een andere partij dan de leverancier/installateur kan spanningen opleveren als het gaat om garanties en aansprakelijkheid. 

Vraag 3
Hoe ziet u dit spanningsveld, welke maatregelen zouden we daarvoor volgens u moeten treffen? 

De pv-markt is erg volatiel, er zijn veel bedrijven die toetreden en ook al weer snel de markt verlaten. Er is veel vraag naar zonnepanelen en dat lokt soms ook 'cowboys' aan die snel geld willen verdienen. Wij zijn gebaat voor stabiele marktpartijen die financieel/economisch draagkrachtig zijn, ervaring hebben met dit soort projecten en hun verplichtingen ook over een langere periode kunnen nakomen.

Vraag 4
Welke geschiktheidseisen zouden wij volgens u het beste kunnen hanteren om – zonder disproportioneel te worden – de juiste marktpartijen toegang te verlenen tot onze overheidsopdracht(en)?

Vraag 5
Heeft u ervaring met grootschalige uitrol van pv-installaties in een veldopstelling? Kunt u deze ervaring beschrijven?

Er zijn verschillende contractvormen denkbaar om tot realisatie van de zonneweiden te komen, zoals:
· Een geïntegreerde contractvorm op basis van het UAV-GC (D&C of E&C)
· Een traditionele contractvorm op basis van het RAW
· Een raamovereenkomst

Vraag 6
Welke contractvorm adviseert u, graag motiveren.

Vraag 7
Welke risico's zouden volgens u het beste door de opdrachtgever gedragen kunnen worden?

De techniek van PV-panelen ontwikkelt zich snel, in dat kader de volgende vragen:

Vraag 8
Welke trends ziet op het gebied van innovaties op PV-installaties (veld opstelling) voor de komende 3 tot 5 jaar?


Vraag 9
Welke mogelijkheden ziet u voor een optimalisatie van de energieopbrengst?

Vraag 10
Tegen welke problemen loopt u aan als u gevraagd wordt te voldoen aan de eisen van de Performance Ratio?

Vraag 11
Kunt u aangeven hoe de kwaliteit van zonnepanelen aangetoond kan worden en hoe onderscheid in verschillende kwaliteitsniveaus eenvoudig kan worden getoetst?

De ambities van HHNK om met grootschalige PV-projecten invulling te geven aan de klimaat- en energiedoelstellingen zij niet uniek. Op dit moment zijn bij meerdere waterschappen vergelijkbare projecten in voorbereiding. Daarnaast worden door andere overheidsorganisaties en ook door het bedrijfsleven grootschalige vergelijkbare projecten tot realisatie gebracht. Dit zou tot prijsdruk en/of schaarste op de markt kunnen leiden. 

Vraag 12
Hoe ervaart u momenteel de markt t.a.v. de levering en installatie van PV-installaties?

Vraag 13
Voorziet u schaarste op de markt en verwacht u dat er nieuwe (buitenlandse?) bedrijven de Nederlandse markt zullen betreden?

[bookmark: _GoBack]Vraag 14
Zou u willen deelnemen aan een (of meerdere) aanbesteding(en) van HHNK voor de realisatie van dit project? Wanneer wel, wanneer niet?
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